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RESUMEN

El articulo presenta los factores explicativos de las fusiones y ad-
quisiciones (F&A), mostrando la evolucidn, importancia relativa y
sectores de destino de esas operaciones en 16 economias de Ameérica
Latina en el periodo 1990-2014. Con base en un modelo integral,
se evaluan los impactos de las F&A en el producto interno bruto
(p1B), la vinculacion entre el valor de las operaciones de F&A y las
ganancias y con ello se determinan los impactos en el consumo
privado, la inversion privada y las exportaciones. Se concluye que
la elasticidad del P1B respecto al valor de las F&A es negativa en los
casos de Chile, Pert y México. Mas fusiones reconcentran el ingre-
so a favor de las ganancias e impactan de forma negativa en el pro-
ducto. En el resto de las economias de la region estos resultados son
ligeramente positivos o inciertos.
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THE IMPACT OF MERGERS AND ACQUISITIONS ON INCOME DISTRIBUTION
AND GROWTH IN LATIN AMERICA, 1990-2014
ABSTRACT
The paper reviews the factors accounting for Mergers and Acqui-
sitions (M&As). It then discusses the evolution of M&A trades,
their relative importance and the economic sectors that have been
influenced by M&As in sixteen Latin-American economies during
1990-2014. An integral model is developed with the aim of assessing
both the impact of M&As on Gross Domestic Product (Gpp) and
the link between the value of M&A transactions and profits so as to
determine the effects of profit share changes on private consumption,
private investment and exports. The conclusion is reached that the
elasticity of GpP with respect to the value of M&As is negative in
countries such as Chile, Peru and Mexico. A larger value of M&As
tend to redistribute income towards profits and impart a negative
impact on output. The impact for other Latin American economies
in our sample is either slightly positive or uncertain.
Key words: Mergers and acquisitions, Latin America, macroeco-
nomic impacts.
JEL Classification: D33, E12, G34, O54.

1. INTRODUCCION

Las fusiones y adquisiciones empresariales (F&A) son un fenémeno
global también presente en América Latina. Entre 1990 y 2014 se con-
cretaron operaciones por un valor de dos billones de délares con un
maximo de 251 mil millones de délares en 2010. Los cambios en la es-
tructura de propiedad suceden cada dia en toda la region. Sin embargo,
la importancia relativa de las mismas para las diferentes economias de la
region es diferente. Asimismo, comprenden operaciones sectoriales que
reproducen las tendencias internacionales; como actividades objetivo se
incluyen sectores transables y no transables. También involucran cambios
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en la propiedad entre nacionales del mismo pais y entre empresas de
Latinoamérica. Tradicionalmente el tema se aborda desde la perspectiva
financiera, pero pocas veces desde su arista econdmica.

La lista de factores explicativos de las F&A es amplia. Trebing (1985)
plantea varios argumentos relacionados con las nuevas posibilidades por
aprovechar que generaria el cambio tecnoldgico en un sector especifico:
la disminucién de las tasas de crecimiento normales del mercado; la crisis
energética que ha generado incentivos para la integracion hacia atras;
la diversificacion e integracion de diversas actividades para enfrentar la
regulacion; la obtencién de sinergias financieras que aumentarian el valor
de la empresa; la posibilidad de lograr sinergias operativas que permiti-
rian aprovechar mejor los recursos, y las habilidades para aumentar la
productividad y beneficios de la empresa. Desde una perspectiva mas
empresarial, PricewaterhouseCoopers (2016) plantea como objetivos:
obtener activos estratégicos; mayor eficiencia operativa por generacion
de sinergias; incrementar la participacion de mercado; el ingreso a
mercados extranjeros; expandir la oferta de productos y servicios y
la integracion vertical. Todo lo anterior se realiza en dltima instancia
para mejorar el valor para los accionistas, aumentar los beneficios o la
cuota de mercado en la actividad donde se participa.

Brock (2011) comenta que las F&A tienen efectos acumulativos con-
centrando las decisiones en pocas manos. Asimismo, sefiala que se tienen
tres niveles de impactos. El nivel inicial comprende las consecuencias
econdmicas convencionales del aumento de los precios en todos los
sectores. El segundo nivel, mas profundo, relativo a la capacidad de li-
mitar la competencia, las oportunidades de acceso, frenar la innovacién
y promover mas concentraciones. El tercer nivel con una gran capacidad
de presionar a los gobiernos por mayores prerrogativas y de movilizar a
numerosas personas y organizaciones a su favor. En la misma direccion,
Whinston (2006) plantea que en las operaciones mas importantes de
éstas hay una mayor propension a que se eleven los precios, aunque en
general hay casos donde éstos aumentan y en otros disminuyen. Con
relacion a los resultados en términos de eficiencia, afirma que hay una
gran heterogeneidad de resultados. Kaplan (2000) presenta estudios
sobre industrias en particular, pero no es concluyente.

Mas recientemente, Ormosi, Mariuzzo y Hawell (2015) y Kwoka (2015
y 2013) han analizado conjuntos de evaluaciones ex post de F&A tanto
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en la Unién Europea como en los Estados Unidos (EE.UU.). El promedio
del incremento de precios fue de 3.7%, con 14 casos que registraron un
aumento del 8.2% y siete donde disminuyeron en 4.2%. En los EE.UU,,
con base en 119 estudios procesados en 2015, los precios se incremen-
taron en promedio 4.3%. Asimismo, se observo una disminucion del
9.7% en investigacion y desarrollo (I+D) y del 4% en calidad. En 2013,
el incremento promedio de los precios en los 46 casos analizados fue
del 7.3%; con 38 casos que mostraron un aumento promedio del 9.9%
y ocho una reduccion de precios del 4.8%.

En la teoria economica las F&A fueron analizadas por los economis-
tas clasicos y en particular por Marx. Jacobs y Martinez (1980) afirman
que en el Tomo I de El Capital se enfatiza el papel de la competencia en
el proceso de acumulacién-concentracién y centralizacion del capital.?
En el tomo III de El Capital Marx, en la misma linea de Adam Smith,
propone que la competencia es un proceso de rivalidad entre capitalistas
que plantea la tendencia a lograr la nivelacion de la tasa de ganancia.

En la escuela neoclasica la concentracién se plantea como un caso
andmalo contrario al ideal de la competencia perfecta. En la competen-
cia imperfecta, en especial en el monopolio y en segundo término en
el oligopolio, se transfieren recursos del consumidor al productor y se
reduce el nivel de bienestar social al disminuir los niveles de empleo, la
contratacion de insumos y la produccion. Esta reduccion de la produccion,
respecto a su nivel ideal, permitiria ejercer una mayor presion sobre la
demanda promoviendo el aumento de los precios. La regulacién, sobre
todo a través de la evaluacion ex ante de las operaciones de F&A signi-
ficativas, seria el medio para evitar que la produccion en estos mercados
se concentre en manos de pocas empresas O personas.

Kalecki (1956), a su vez, establece que la competencia imperfecta es la
estructura predominante en la manufactura y en otros sectores modernos
de una economia cualquiera. Asimismo, el nivel de produccidn se explica
por los niveles de demanda que se determinan por la estructura de dis-

2 “Lacompetencia entre capitales conduce a una concentracion creciente de los medios de
produccion a través de la diferenciacion de los ritmos de acumulacion de los capitales a
favor de los que mas crecen y, a través de las fusiones y adquisiciones de unos capitales
por otros, a un verdadero proceso de centralizacion de capital” (Jacobs y Martinez, 1980,
p. 132).
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tribucion del ingreso y ésta por la modalidad de formacién de precios.
Los precios se fijan por los costos de produccién (costos primos en rigor
que incorporan los sueldos y salarios y las materias primas) y el grado de
monopolio que posibilita la generacion de ganancias y la recuperacién
de los gastos generales. Las variaciones del grado de monopolio en las
economias capitalistas modernas se producen, en primer lugar, por el
proceso de concentracidn de la industria que conduce a la formacion
de empresas agigantadas que elevarian los precios sobre los costos. En
segundo término, este estado de situacion puede reforzarse por los
acuerdos tacitos entre empresas. La tercera influencia es el desarrollo
de la promocidn de ventas por medio de la publicidad. Ademas de los
elementos anteriores, deben tenerse en cuenta dos factores adicionales:
a) la influencia sobre el grado de monopolio que tienen los gastos ge-
nerales en su relacién con los costos primos y b) la significacion de la
fuerza que ejercen los sindicatos de trabajadores.

Sila concentracion es el factor clave para determinar la variacion del
grado de monopolio, los procesos de F&A serian su medio principal.
Posteriormente, otros economistas proponen argumentos explicativos
adicionales para el margen de ganancia, sustituto del concepto de grado
de monopolio. Por ejemplo, Sylos Labini (1966) sostiene que el margen de
ganancia se establece para limitar la entrada de nuevas empresas al
mercado; Steindl (1988) enfatiza la demanda interna de fondos de in-
version; Eichner (1988) detalla este proceso de autofinanciamiento que
tiene limites por el efecto sustitucion, factor entrada y los peligros de la
regulacion estatal. Wood (1988) y Harcourt y Kenyon (1988) afirman que
la empresa enfrenta dos elementos clave o fronteras en el financiamiento
interno de la inversion y en las expectativas del tamafo del mercado.
Gordon (1998), a partir del analisis de la evolucién histdrica del grado
de monopolio en los EE.UU., agrega otros elementos explicativos.?

Grant (1979) es uno de los pocos autores que vincula las F&A, el
grado de monopolio y la participacidn de los salarios y las ganancias
en el producto; se enfoca en el proceso mediante el cual las F&A, que

3 Gordon enfatiza la existencia de un rango amplio de actividades no productivas que
incrementan el grado de monopolio. Estas incluyen los gastos en investigacion y desa-
rrollo, en mercadotecnia y en relaciones laborales, las contribuciones politicas, los pagos
de asesoria a los despachos de abogados, contadores y financieros, entre otros.
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elevan el grado de monopolio, son funcionales al desarrollo del sistema
para evitar su colapso. Se requieren cada vez mayores niveles de F&A
como una respuesta a la reduccién de la participacion de los salarios en
el producto, a la elevacion de la relacion capital-producto y a la caida
de la tasa de ganancia; aunque a la larga esto conduciria a un callejon
sin salida.

El presente articulo tiene dos objetivos. En primer lugar, presentar
la informacion relativa a las F&A de 16 economias de América Latina
entre 1990 y 2014 por pais, sector objetivo, principales operaciones y la
evaluacion de su vinculacion con un conjunto de variables macroeconé-
micas y financieras. En segundo lugar, se desarrolla y aplica un modelo
que evalua los efectos de las F&A en el nivel de producto considerando
los impactos parciales sobre el consumo privado, la inversién privada,
las exportaciones y el producto interno bruto (p1B) en general.*

Nuestro modelo postula que existe una relacion directa y positiva entre
las F&A y las ganancias de una economia. Luego, si este vinculo existe se
podria inferir que las F&A aumenten las ganancias y, por tanto, eleven
la participacion de las ganancias en el p1B, reduciendo la participacion
de los sueldos y salarios en el producto, ocasionando una redistribu-
cion del ingreso que disminuye la propension media del consumo de la
sociedad.® De esta forma, las F&A tendrian en principio un impacto ne-
gativo en el consumo privado.® Sin embargo, se tendrian efectos inciertos
por el lado de la inversion privada y las exportaciones. En ambos casos,
las F&A las alientan, pero también pueden generar efectos negativos.
El resultado varia de economia en economia. Asimismo, los impactos
de estas operaciones sobre el nivel del p1B acusan los efectos parciales
sobre el consumo privado, la inversion privada y las exportaciones; a la
par se supone que estas fusiones no afectarian al consumo publico y a
la inversidn publica.

4 En el caso de Guatemala sélo se presenta la informacion estadistica sobre las F&A, aunque
no es continua en el tiempo, por lo que ese pais se excluye de la estimacion y evaluacion
del modelo.

5 Debido a que la propensién a consumir de los propietarios de los medios de produccién
es menor a la propension a consumir de los perceptores de sueldos y salarios.

¢ En Alarco (2018) se analizan los impactos de las fusiones y adquisiciones exclusivamente
sobre el consumo privado. En ese caso se utilizé la estructura de un modelo de Kaldor
(1955-1956 y 1961) diferente al que aqui se propone.
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En este articulo no se analizan los impactos que las F&A pueden
generar en una empresa o sector productivo predeterminado. No se
evalian los efectos que pudieran tener en los precios a nivel micro o
sectorial. No se examinan los impactos en variables de la oferta tales
como la calidad de los productos y servicios, los gastos en investigacion
y desarrollo, las economias a escala, las condiciones de competencia,
impactos en los proveedores de insumos y servicios y la vitalidad de
los mercados. Tampoco se consideran los efectos de las F&A en las
posibilidades y espacios para las micro y pequefias empresas, ni como
estas operaciones podrian ser beneficiosas para un pais cuando impi-
den la eliminacion de activos potencialmente rentables en periodos de
crisis financieras internas (Mody y Negishi, 2001). No se abordan los
problemas relativos a la regulacion de F&A.

El articulo contiene tres partes, ademas de la introduccién y las con-
clusiones. En la primera parte se presenta la informacion general sobre
la importancia de las operaciones de F&A en América Latina entre
1990 y 2014, sus principales caracteristicas por economia, distribucion
sectorial y las principales operaciones registradas por pais. La segunda
desarrolla el modelo analitico para evaluar los efectos de las F&A sobre
el nivel de producto de cada economia de la region. Se distinguen efectos
sobre el consumo privado, la inversién privada, las exportaciones y la
elasticidad producto-fusiones. En la tercera parte se aplica el modelo
analitico mencionado.

2. PANORAMA GENERAL Y CORRELACIONES BASICAS

En la grafica 1 se muestra la evolucion creciente de las F&A en la region
entre 1990 y 2014. No existen fuentes oficiales sobre el tema, por lo que
debe acudirse a bases de datos de empresas privadas internacionales.
Aqui se presenta la proporcionada por Thomson Reuters que, de acuerdo
con los expertos, es la fuente de informacion mas completa.” Las otras
bases de datos corresponden a Bloomberg, Dealogic y Merger Market que

7 Incluye también la fecha del anuncio de la operacién, empresa y lugar de origen de
la empresa adquiriente, el porcentaje adquirido de la empresa, método de pago, si la
operacion fue amistosa u hostil, entre otros datos que no van a ser considerados en este
estudio; no se analiza una empresa o sector productivo en particular.
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Grafica 1. Evolucion de las fusiones y adquisiciones en América Latina, 1990-2014
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Fuente: elaboracion propia con base en Thomson Reuters (2016).

arrojan volimenes de operaciones mas reducidos. Aqui se muestra tanto
el valor como el nimero de operaciones dirigidas hacia empresas de la
region que han sido adquiridas, fusionadas o han realizado joint ventures
con otras compaiiias. La definicion de América Latina comprende a las
empresas ubicadas en América Central y Sur mas México con lenguaje
espafiol o portugués. Al respecto, es clara su tendencia creciente con caidas
asociadas a la crisis asiatica en 2001, la crisis financiera internacional de
2008-2009 y la desaceleracion econémica internacional de 2012-2014.

El record de operaciones y el valor maximo se ubica entre los afios
2010 y 2011. El mayor valor anual de las operaciones fue en 2010 con
250 762 millones de délares; mientras que los mas bajos fueron al inicio
de la serie y en los periodos de crisis antes sefialados. El mayor nimero de
transacciones fue 2 127 en 2011. Estos afios fueron los de mas creci-
miento del PIB en esta ultima década tanto para América Latina como
para el mundo. Es probable que exista una alta correlacion entre estas
operaciones y los flujos de capital y deuda a nivel internacional. Segiin
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Grafica 2. Valor de fusiones y adquisiciones, cuenta financiera de la balanza
de pagos y crecimiento del ri8 (tendencias en millones de délares y variaciones
porcentuales con el filtro Hodrick-Prescott)
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Fuente: elaboracién propia con base en CEPAL (2017) y Thomson Reuters (2016).

Bloomberg, las operaciones de Latinoamérica fueron equivalentes al
8.5% de las mundiales en 2010.

En la grafica 2 se muestra la evolucion del valor de las operaciones
de F&A en América Latina vinculadas con otras dos variables: tasa de
crecimiento del P1B real con base en 2010 y el resultado de la cuenta
de capitales de la balanza de pagos agregados para el mismo periodo de
analisis (CEPAL, 2017). En todos los casos se han obtenido las tendencias no
lineales para suavizar esas series con el método de Hodrick-Prescott.® Al
respecto, el valor de las F&A tiene una tendencia similar a la del saldo
de la balanza financiera de la balanza de pagos de la region, siendo am-
bas series pro-ciclicas. La correspondencia del valor de las F&A con la
variacion porcentual del p1B existe, pero es menor debido a que el pico
de crecimiento de la region fue en 2007, mientras que las F&A muestran
una tendencia creciente.

8 Cuyo resultado es equivalente a un promedio mévil de tamano diez, pero sin perder
observaciones.
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En el cuadro 1 se presentan algunas caracteristicas de las F&A de
las principales economias y de la region en su conjunto. En las diversas
columnas se incorpora el valor acumulado de las operaciones entre
1990-2014 que totaliza mas de dos billones de ddlares. Se presenta tanto
el valor promedio anual que asciende a 80 635 millones de ddlares, la
desviacion estandar y su coeficiente de variabilidad. Asimismo, el valor
promedio por operacién asciende para toda la regién a 166.5 millones
de dolares, asi como su desviacion estandar y coeficiente de variabili-
dad. La importancia de las F&A se evalua a través de la proporcién que
mantienen respecto a la-inversion privada en todo el periodo de analisis.
También se muestra la participacion de las fusiones acumuladas entre
1990-2014 respecto al p1B de 2014. Las dos ultimas columnas incluyen
el principal sector de destino de esas fusiones y su porcentaje del total.

Las economias donde las operaciones de F&A mostraron un mayor
valor acumulado o promedio anual correspondieron a Brasil, México,
Argentina, Chile, Colombia, Peru y Venezuela. Por otro lado, han sido
mas reducidas en Paraguay, Nicaragua, Honduras, Costa Rica, Bolivia,
El Salvador, Ecuador, Uruguay, Guatemala y Panama. A lo largo del
tiempo, las F&A de las economias pequeias son las que han mostrado
mayor variabilidad, mientras que las de mayor tamafio muestran montos
anuales menos variables. Brasil y México son las economias cuyo monto
promedio por transaccidon es mas elevado, mientras que en Paraguay,
Nicaragua, Costa Rica, Bolivia y Ecuador son las mas pequenas. En
términos relativos a la inversion privada (como promedio anual de todo
el periodo), las F&A son mas importantes en Chile, Panamd, Bolivia,
Argentina, Brasil, Pert y Venezuela. Son menos importantes relativamente
en Paraguay, Ecuador, Costa Rica, Nicaragua y Honduras.

De la comparacién de las fusiones acumuladas respecto al p1B de 2014
destacan Chile, Panamad, Brasil, Argentina, Perd, México y El Salvador,
donde superan el 30% del P18, situacion que refleja tanto un cambio de
manos en la propiedad de las empresas como procesos de concentracién
de la propiedad. Los menores niveles relativos con relacion al p1B se
observan en Paraguay, Ecuador, Costa Rica, Venezuela y Nicaragua. El
principal sector de destino de esas operaciones varia de una economia
a otra, asi como la importancia del valor de esas transacciones respecto
al total realizado en el periodo del analisis. El sector financiero es el
principal destino de las fusiones y adquisiciones en Argentina, Brasil,
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volumen de operaciones se encontraba en el sector financiero (32%),
seguido del sector telecomunicaciones, materias primas y el sector de
energia y electricidad. En 2000 destacaron los sectores de telecomunica-
ciones (42%), financiero y energia y electricidad. En 2005 los niveles de
operaciones en materias primas, bienes de consumo y servicios, financiero
y telecomunicaciones fueron bastante similares; mas relegadas estuvieron
las operaciones de F&A en el sector de comercio minorista. En 2010
predominaron las operaciones en energia y electricidad (38%), seguidas
por el sector telecomunicaciones y las materias primas; mientras que en
2014 tuvieron mayor peso las de telecomunicaciones (25%). Para todo
el periodo de analisis, 1990-2014, los sectores donde se produjeron las
mayores operaciones fueron energia y electricidad, telecomunicaciones,
sector financiero y materias primas.

En el cuadro 3 se anotan las dos principales operaciones de F&A
registradas en América Latina durante el periodo de analisis. En el caso
de Argentina se trata de la operacion de la adquisicion de la empresa
petrolera estatal por parte de una empresa espaiiola; en Brasil, de una
institucion financiera y otra de comercio minorista, donde los adqui-
rientes son brasilefios; en México corresponden a una empresa del sector
telecomunicaciones y a la mayor empresa cervecera del pais.’ En el caso
de Chile y Peru se trata de operaciones con empresas mineras (materias
primas), mientras que la segunda operacion mas importante es del sector
de comercio minorista (en Chile) y del sector hidrocarburos (Pert1). En
Colombia corresponden a operaciones en el sector cervecero y teleco-
municaciones, mientras que en Venezuela se trata de operaciones en el
sector energia y electricidad. En el caso de las economias mas pequenas
destacan Panama y El Salvador con operaciones en el sector financie-
ro por parte de empresas colombianas y de los EE.UU.; Uruguay con
empresas en el sector materias primas y comercio minorista, mientras
que en Bolivia, Ecuador y Nicaragua corresponden a operaciones en los
sectores de materias primas, telecomunicaciones y energia y electricidad.
En Costa Rica, las operaciones se refieren al sector de comercializacion
de productos agricolas y entretenimiento.

? Formalmente las empresas adquirientes son mexicanas, pero en realidad se trata en Gltima
instancia de empresas extranjeras.
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Sobre la base de estas cuatro ecuaciones se evalia el impacto de una
modificacion de las fusiones y adquisiciones (F) en el p1B. La ecuacion
[5] expresa la elasticidad del p1B ante cambios en las fusiones (€ x ) como
el resultado de las respectivas participaciones del consumo privado, la
inversion privada y las exportaciones por la elasticidad del consumo pri-
vado respecto a las F&A (€ ;), de la elasticidad de la inversion privada
respecto a las F&A (€ ;) y de la elasticidad de las exportaciones respecto
alas F&A (€ ). Suponemos que el gasto publico corriente y la inversion
publica son insensibles a la variacién de las fusiones y adquisiciones:

C I E
Exr (l+a0):}ecf +fe” +}e” [5]

La ecuacidn [6] explica el consumo privado como una funcién de
la masa salarial (W) y de los beneficios, &, por sus respectivas propen-
siones a consumir, 8,, y 8, donde la masa salarial es igual al p1B real
menos las ganancias en la ecuacion [7]. Asimismo, suponemos que los
beneficios son una funcidn directa de las fusiones y adquisiciones en una
relacién exponencial simple. La elasticidad de las ganancias respecto a
las F&A es 0. Se espera que ésta tenga una relacidn positiva, aunque
pequeiia, ya que es prociclica. Al aumentar las fusiones y adquisiciones
se elevan las ganancias:

C=i(W,t) =6,W+ 96,1 [6]
W=X-r [7]
n=j(F)=F®% (8]

Las elasticidades del consumo privado, la inversion privada y las ex-
portaciones respecto a las F&A se muestran en las ecuaciones [9], [10]
y [11], mismas que se derivan de las ecuaciones [3], [4], [6], [7] y [8]. Se
espera que € o < 0 cuando las fusiones y adquisiciones sean de mayor
magnitud respecto al producto y genere una redistribucién del ingreso
de los asalariados hacia los perceptores de beneficios, 0t > f—g €y La
elasticidad de la inversion respecto a las F&A sera positiva si el efecto de
las fusiones sobre las ganancias y la inversion es superior al efecto con-
tractivo de éstas sobre el producto, o0, > —0,€ x . La elasticidad de las
exportaciones respecto a las fusiones dependera del valor de la elasticidad
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de las ganancias respecto a las F&A vy si la elasticidad de las exportaciones
respecto a las fusiones es positiva, o, > 0:

b} F
EC’F=——(C‘," €xn ——6(1—8”)(16 [9]
%)
€ 1r= 00 + OLE x F [10]

€ gr = 040l (11]

Al sustituir las ecuaciones [9], [10] y [11] en [5] se obtiene la elasticidad
del producto real respecto a las F&A. El resultado final, suponiendo que
el denominador es positivo, sera negativo, € x » < 0, si el efecto negativo
del consumo privado es mayor que los efectos de las fusiones sobre la
inversion privada y las exportaciones. Por otra parte, el resultado sera
positivo, € x> 0, si los efectos de las fusiones y adquisiciones sobre
la inversidn y las exportaciones son superiores a los impactos negativos
sobre el consumo privado:

1

Exr—

F 1 E
—(l—Sn)a6E+a6(a,}-+a4}-)] [12]

(l—Sw—az—)Z+oc0

4. EVALUACION EMPIRICA

Los resultados de los diferentes conjuntos de regresiones para todas las
economias analizadas se presentan en los cuadros Al, A2, A3y A4 del
anexo relativos a la vinculacién de la participacion de las ganancias
con las F&A, la funcién de consumo privada, la funcién de la inversion
privada y de las exportaciones respectivamente.” En todos los casos se
utiliza el método de minimos cuadrados ordinarios (Mco).!

19 El coeficiente o, se determina directamente como resultado del promedio de las importa-
ciones reales respecto del i real de todo el periodo analizado. No se utiliza una regresion
especifica.

" Previo a este analisis se estimaron las correlaciones simples del valor de las F&A en
términos reales de cada una de las economias respecto a un conjunto de variables ma-
croeconémicas y financieras reales que incluyen el pig, el consumo privado, la inversién
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La vinculacion entre la participacion de las ganancias en el PIB y el
de las F&A reales se presenta en el cuadro A1 del anexo. Se espera que
esta relacion sea positiva y significativamente diferente de cero. Esto se
logra en los casos de Brasil, Chile, Colombia, México, Panama4, y Peru;
mientras que no es significativa en el resto de las economias analizadas.
La vinculacién entre las dos variables se establece en el mismo periodo de
tiempo, con uno o dos desfases en el caso de la variable independiente.'
En todas las regresiones se incorporaron vectores: AR(1) o en algunos
casos AR(2), MA(1) y MA(2) para corregir problemas de autocorrela-
cién de los errores. El mayor valor del parametro significativamente
diferente de cero que vincula las variables seleccionadas se presenta en
el caso de Chile, el segundo mayor valor es el de Brasil. No se rechaza
en estos casos que el mayor valor real de las F&A contribuiria a elevar la
cuota de las ganancias en el producto.”?

Los parametros obtenidos y los diversos estadisticos de las funciones
de consumo privado real se muestran en el cuadro A2 del anexo. Los
parametros principales son las propensiones a consumir de los asala-
riados y de los perceptores de los beneficios asociadas a las respectivas
participaciones de la masa salarial y del excedente bruto de explotacién
en el PIB, tanto en el mismo periodo de tiempo como desfasadas uno, dos
periodos o de forma excepcional tres periodos de tiempo. Al respecto,

privada, las exportaciones, las importaciones, la inversion extranjera directa, los términos
de intercambio externos, el tipo de cambio real, la tasa de interés activa real, la demanda
mundial, la participacién salarial y la participacion de las ganancias en el ris. De éstas,
destaca Brasil con las correlaciones méas elevadas en su mayor parte positivas. Asimismo,
en Nicaragua, Argentina, Honduras y Bolivia la correlacién de las F&A reales son negativas
respecto al piB. Se realizaron pruebas de causalidad de Granger entre F&A reales y las va-
riables antes mencionadas, y viceversa. Se determiné que no hay vinculacién alguna en el
caso de Venezuela y es minima en Bolivia, Costa Rica, Nicaragua y Uruguay. Los vinculos
son mas intensos en Panama y Chile, seguidos de Argentina, Brasil, Colombia, Ecuador,
El Salvador, Paraguay y Peru.

12 En primer lugar, se busca que la relacién ocurra en el mismo periodo de tiempo y luego,
por razones economeétricas, se prueban los desfases. )

13 A nivel macroeconémico no se analizan los impactos sobre los precios. La mayor parti-
cipacién de las ganancias en el ri8 podria ocurrir con un aumento de los precios, que se
mantengan constantes o que se reduzcan; aunque el incremento de los costos debe
ser menor al de los precios o que éstos se reduzcan en mayor medida que los precios
constantes o decrecientes.
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estos pardmetros tienen el signo correcto, valores aceptables que reflejan
que la propension a consumir de los asalariados es superior a la de los
perceptores de ganancias y en todos los casos son significativamente
diferentes de cero. La bondad de ajuste de las regresiones es aceptable, a
excepcion de Ecuador, El Salvador y Panama. Asimismo, se incorporan
vectores AR(1), AR(2), MA(1) y MA(2) para corregir los problemas
de autocorrelacion de los errores. Sélo en algunos casos especiales se
utilizaron variables dummy para incorporar aspectos particulares tales
como convulsiones internas, hiperinflacién, entre otros, que se detallan
como notas en el cuadro respectivo.

Los resultados de las ecuaciones seleccionadas de la inversion privada
para las distintas economias de la regién se presentan en el cuadro A3
del anexo. Aqui se propone que la inversion privada depende principal-
mente de las ganancias y del P1B (efecto acelerador) y de otras variables
de control, como los términos de intercambio y las tasas de interés ac-
tivas reales. Las variables se vinculan en el mismo periodo de tiempo,
con uno y dos desfases; y en todas las ecuaciones se corrige el problema
de autocorrelacidn de los errores. Todas las ecuaciones muestran una
bondad de ajuste razonable y parametros para las ganancias y el pro-
ducto significativamente diferentes de cero. Sélo en los casos de Brasil
y Ecuador los términos de intercambio externos también contribuyen
de forma positiva a explicar la inversioén privada; mientras que en el
caso de Brasil las mayores tasas de interés activas reales contribuyen de
forma negativa a la inversién privada.

El cuadro A4 del anexo muestra los resultados de las diferentes ecua-
ciones para explicar las exportaciones que dependerian principalmente
de la demanda mundial y de las ganancias. El tipo de cambio real y los
términos de intercambio externo se consideraron como otras variables
de control. De igual forma, tanto la variable dependiente como las inde-
pendientes se evaluaron en el mismo periodo de tiempo, con un desfase
o dos desfases para las segundas. En todos los casos los parametros
de la demanda mundial fueron significativamente diferentes de cero, de
forma tal que no se rechaza que éstas sean importantes para explicar a las
exportaciones reales. Las ganancias reales son también utiles para ex-
plicar las exportaciones a excepcion de Bolivia, Colombia y Ecuador.

El cuadro 4 muestra los resultados de aprovechar los parametros se-
leccionados en las férmulas del modelo de la tercera parte del articulo.
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el valor de los pardmetros con independencia de si las variables estan
vinculadas en el mismo periodo de tiempo, con uno o dos rezagos.
Asimismo, se incluyen todos los parametros que requiere la formula
reducida del modelo aun cuando no sean significativamente diferentes
de cero. Luego, se comentan los resultados excluyendo a los paraimetros
que son significativamente diferentes de cero.

No se puede rechazar que las F&A empresariales tienen efectos nega-
tivos en la distribucién del ingreso (reduciendo la cuota de los sueldos y
salarios) y en el nivel de producto en Argentina, Chile, México y Peru. En
el resto de las economias el impacto de las F&A es positivo de pequena
magnitud. La elasticidad del p1B real respecto a las F&A reales es nega-
tiva cuando el peso del componente del consumo privado de signo en
general negativo es superior al valor de los componentes de la inversion
privada y de las exportaciones que pueden reaccionar de forma positiva
ante las mayores F&A. Por otra parte, la elasticidad es positiva cuando
los componentes de la inversidn privada y/o de las exportaciones son
superiores a los impactos negativos sobre el consumo privado. Si se ex-
cluyeran los parametros de las regresiones que no son significativamente
diferentes de cero habria que quitar de la lista a Argentina, quedando
s6lo con resultados negativos Chile, Pert1 y México, de mayor a menor.
Asimismo, no habria resultados concluyentes positivos en los casos de
Bolivia, Costa Rica, Ecuador, El Salvador, Honduras, Nicaragua, Paraguay,
Uruguay y Venezuela. Slo se obtendrian resultados positivos sobre el
PIB de mayores F&A, aunque pequeiios, en Brasil, Colombia y Panama.

5.CONCLUSIONES

A pesar de que el volumen de operaciones y el valor de las F&A en
América Latina es importante, los estudios sobre el tema son escasos. El
valor maximo anual se ubicé en 2010 con 250 762 millones de ddlares.
Las economias donde las operaciones de F&A mostraron un mayor
monto acumulado o promedio anual correspondieron a Brasil, México,
Argentina, Chile, Colombia, Pert1 y Venezuela. Han sido mas reducidas
en Paraguay, Nicaragua, Honduras, Costa Rica, Bolivia, El Salvador,
Ecuador, Uruguay y Panama. De la comparacion de las fusiones acumu-
ladas respecto al p1B de 2014 destacan Chile, Panama, Brasil, Argentina,
Peru, México y El Salvador, donde superan el 30% del p1s, situacién que
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refleja tanto un cambio de manos en la propiedad de las empresas como
probables procesos de concentracion de la propiedad. Los menores niveles
relativos con relacion al p1B se observan en Paraguay, Ecuador, Costa
Rica, Venezuela y Nicaragua. El destino de las operaciones de las F&A
en América Latina ha cambiado a través del tiempo, siguiendo patrones
internacionales y algunas particularidades locales.

No es posible afirmar ex ante que el balance de los beneficios de las
F&A sea superior, inferior o neutro respecto a sus posibles perjuicios. Para
ello, habria que definir la arista o faceta que deberia evaluarse, asi como
la perspectiva del agente que se privilegia: consumidores, productores
(empresarios), trabajadores, proveedores, otros grupos de interés y la
“sociedad” en conjunto. En general, las F&A podrian afectar o beneficiar
a los consumidores a través de las modificaciones de los precios de los
bienes y servicios, impactar de forma positiva o negativa a la calidad
de los bienes y servicios, incentivar o desincentivar las actividades de
investigacion y desarrollo, ampliar o reducir la vitalidad de los mercados,
promover o presionar a los proveedores de insumos y servicios y ampliar
o frenar las posibilidades de las micro y pequeiias empresas. Asimismo,
podrian generarse eficiencias y sinergias positivas o producir externa-
lidades negativas y pérdidas del bienestar econdmico por la reduccién
del nivel de actividad econémica; mejorar o deteriorar la distribucion del
ingreso, mejorar o afectar la cohesion social y beneficiar o perjudicar a
la democracia. La lista es larga y podria continuar.

En este articulo la perspectiva es macroeconomica, se evaluan los
efectos de las F&A en el p1B de las 16 principales economias de América
Latina. Se plantea un modelo preliminar ad hoc que analiza los efectos de
estas operaciones por el lado de la demanda: consumo privado, inversion
privada y las exportaciones. Se postula que existe una relacion directa 'y
positiva entre las F&A y las ganancias. Luego, si este vinculo existe, las
F&A aumentan las ganancias y, por tanto, elevan la participacién de
las ganancias en el piB, reduciendo la cuota de los sueldos y salarios en
el producto, ocasionando una redistribucion del ingreso que disminuye
la propension media a consumir de la sociedad. De esta forma, las F&A
tendrian en principio un impacto negativo sobre el consumo privado.
Sin embargo, habria efectos inciertos por el lado de la inversion privada
y las exportaciones. En ambos casos, las F&A las alientan, pero también
pueden generarse efectos negativos. El resultado integrado varia de
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economia en economia utilizando informacién de 1990 a 2014. No se
analizaron los efectos de las F&A por el lado de la oferta.

Los resultados de la aplicaciéon del modelo son dispares. La vincu-
lacién entre la participacién de las ganancias en el P1B y el valor de las
F&A reales muestra el signo correcto, siendo significativamente diferente
de cero en Brasil, Chile, Colombia, México, Panamd, y Perd, mientras
que esta relacion no es significativa en el resto de las economias de
Latinoamérica. La elasticidad del consumo privado respecto a las F&A
es negativa en todos los casos, a excepcion de lo que ocurre en Bolivia,
Ecuador, El Salvador, Honduras, Nicaragua, Paraguay, Uruguay y Ve-
nezuela. Por otra parte, la elasticidad de la inversion privada y de las
exportaciones respecto a las F&A es positiva en todos los casos, aunque
con valores reducidos. Al integrar estos resultados, la elasticidad del
PIB ante cambios en las F&A reales es negativa solo en Chile, México y
Peru. Asimismo, no hay resultados concluyentes negativos en el caso de
Argentina ni positivos concluyentes en Bolivia, Costa Rica, Ecuador, El
Salvador, Honduras, Nicaragua, Paraguay, Uruguay y Venezuela. S6lo se
obtienen resultados positivos en el P1B de mayores F&A reales, aunque
pequeiios, en Brasil, Colombia y Panama. «
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