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TENDENCIAS EN LAS PREFERENCIAS
DEL CONSUMIDOR Y DESARROLLO ECONOMICO
EN LA INDUSTRIALIZACION DE LOS SIGLOS XIX Y XX *

Davip FfLix

Las interpretaciones historicas dependen de la perspectiva; el presente
cambiante altera la eleccién de los rasgos del pasado a enfatizar. La
experiencia reciente en la industrializacién del mercado de los paises
subdesarrollados hace que la industrializacién europea y estadunidense
del siglo x1x parezca algo diferente de lo que ella fue en las historias
econdmica estandares de una generacién atrés, la cual, a su vez, habia
guiado esa prognosis generacional de las transformaciones estructurales
que los paises subdesarrollados atravesarian cuando se industrializasen.
El problema es explicar las diferencias. La perspectiva neoclasica tien-
de a atribuir las diferencias a ingerencias imprudentes en los procesos
del mercado por parte de los paises subdesarrollados. La réplica se re-
duce a una proposicién normativa: qué sucederia si los mercados fuesen
libres. El punto de vista no contestario de este documento es que las
diferencias persistirian y podrian inclusive, intensificarse en algunos
casos si los paises subdesarrollados se expusieran plenamente a las fuer-
zas del mercado en el siglo xx.

Las consecuencias estructurales del desarrollo industrial en los paises
subdesarrollados se apartan en un niimero de consideraciones claves de
aquellas de los paises industrializados del siglo xx. En promedio, el
crecimiento industrial de los paises subdesarrollados y del pNB per
cdpita* se estima que fue més rapido; pero el nivel y la tasa de creci-

* Traducido por Josefina Lusardi Mahia.
1 Subrayo per capita para evitar traer a la discusién diferencias en las proporciones del
crecimicnto de la poblacién.
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miento del empleo industrial fue, generalmente, menor.> El desarrollo
integrado entre el sector industrial moderno y la agricultura, en los
paises subdesarrollados, fue poco arménico. Los mercados principales
para la produccién industrial estin en las ciudades de los paises sub-
desarrollados, complementados en algunos pocos casos (principalmente
en el este asiatico), por las exportaciones. Aun los paises subdesarro-
llados con mayor industrializacién continuan siendo mucho mas depen-
dientes del equipo importado, la tecnologia, los insumos intermedios,
el capital, y las empresas para el crecimiento de sus sectores industria-
les de lo que lo fueron sus antecesores del siglo xix. Ellos, junto con los
paises subdesarrollados menos industrializados, estin propensos, tam-
bién, a frecuentes problemas de crisis de intercambio y servicio de la
deuda externa, que lo que estuvieron sus predecesores. Las diferencias
de productividad de la mano de obra entre los pequefios y grandes
productores agricolas son, indudablemente mas grandes de lo que fue-
ron en los paises industrializados del siglo xix, asi como las diferencias
existentes entre el ingreso per cdpita urbano y rural.

Para englobar estas diferencias algo estilizadas en la matriz insumo-
producto, los paises subdesarrollados, acelerando su crecimiento econé-
mico con respecto a las tres y cinco décadas pasadas, tendieron hacia
una integracion estructural en pequeiia escala, es decir, hacia vincula-
ciones fuertes entre las partes de sus economias nacionales, pero a me-
nudo hacia la descomposicién en gran escala. Si suponemos matrices
de insumo-producto construidas hoy por estas economias, en las cuales
cada fila y columna expresase los productos e insumos, respectivamen-
te, de lo industrial y lo no industrial (por ejemplo, talleres e industrias
rurales) ; se llegaria a la generalizacién de que las columnas de lo no
industrial tendrian cocficientes méas amplios en las matrices de las filas
de la mano de obra, pero las intersecciones entre los vectores de insu-
mo-producto de lo industrial y no industrial contendrian una nmy
amplia proporcién de casi cero coeficientes a”. La proporcién de filas
y columnas de lo industrial, que podria ser borrada con un impacto

2 Los célculos disponibles para la mayoria de los paises subdesarrollados cubren, a lo suino,
las tres décadas pasadas. Los.célculos para periodos mis largos cxisten sélo para unos pocus de
los paises mas industrializados de América Latina, por ejemplo: México, Argentina, Chile.
Las proporciones de crecimiento per capita en los periodos mds largos adn, se comparan
favorablemente con aquéllas de los paises industrializados del siglo xix, mientras el nivel y
crecimiento de la participacién en el empleo industrial no. Los datos de mediados de la
década de 1960 estin resumidos en las Naciones Unidas (1966).- Para un estudio mas amplio
de los paises subdesarrollados, con la misma conclusién, ver Bairoch (1976).
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menor en el nivel y composicién de la transaccion de bienes finales
serfa, asi, bastante amplia en la mayoria de los paises subdesarrollados.®
A la .inversa, los paises industrializados del siglo x1x se encontraban
a medio camino en esta etapa de desarrollo; de ahi que la descompo-
sicibn por bloques probablemente se limitaria a la remocién de una
proporcion mucho méas pequeiia de filas y columnas, y podria, virtual-
mente, no existir en- algunos casos.

La comparacién de esta descomposicién no implica que la pobre-
za de la mayoria, medida ya sea -por un criterio absoluto de “nece-
sidades basicas”, o por ingreso relativo, fuese necesariamente menos
severa 'en los casos del siglo xix,* sino que los pobres del siglo pasa-
do, siguiendo un criterio esencialmente econémico medido éste por
un consumo creciente, estaban mejor que los grupos marginados de los
paises subdesarrollados actuales. Implica, también, que los efectos
en forma de U de Kuznets, por ejemplo: las caidas y alzas seculares-en
la participacién en el ingreso del 60% de los grupos més pobres, nece-
sitarian un porcentaje mas grande de alza del ingreso per cdpita en la
mayoria de los paises subdesarrollados del siglo xx para que estos-gru-
pos pudiesen integrarse a las fuerzas del mercado tal como actuaban
en los paises industrializados del siglo xx.’?

8 “Cuando las oportunidades de empleo en las industrias con salarios altos y sectores alia-
dos crecen lentamente en relacién al crecimiento de la fuerza de trabajo, la distincién entre
el empleo aparentemente productivo, en actividades de taller, y el desempleo abierto es con-
fusa” (Ahmad, 1978, p. 69).

4 En su impresionante comparacién de la pobreza absoluta en las economias en desarrollo
de los siglos x1x y xx, Adelman y Morris (1978) colocan a Inglaterra y Bélgica, a mediados
del siglo x1x, en un lugar peor que sus vecinos menos industrializados de la Europa occiden-
tal, el Japén de Tokugawa y la precolonial Birmania, pero en un lugar similar al de ese n-
mero de paises subdesarrollados de mediados del siglo xx.

6 Esta necesidad no implica una duracién mis larga en la tendencia hacia abajo en los
paises subdesarrollados. Hay poco acuerdo sobre la duracién de la oscilacién en los diferen-
tes pafses industrializados del siglo x1x, o sobre si el alza se inici6 mds por las fuerzas del
mercado que por las politicas reformista, para sostener una especulacién comparativa. Sin
embargo, algunas inferencias tentativas pueden inducir comparando las tendencias de distri-
bucién del ingreso en México y Gran Bretafia, La caida de la participacién en el ingreso del
60% de los grupos mas pobres, en México, persistié, con oscilaciones, de 1895 hasta 1975,
ocho décadas, sin una nivelacién evidente todavia. Esta es mis larga que las poco mis o
menos seis décadas de caida que Kuznets estimé para la Gran Bretafia del siglo xix, mientras
la participacién en el ingreso del 209% superior, en México en 1975, alrededor del 66%, es
probablemente mis alta que el punto méiximo de desigualdad de Gran Bretafia durante la
altima parte del periodo victoriano. Sin embargo, México experimenté una revolucién impor-
tante, que realiz6 una reforma agraria y -otras reformas sociales, que impulsaron el crecimiento
del PNB per capita en las ocho décadas, lo cual posibilité un ascenso a cerca de un tercio
més de la poblacién que la Gran Bretafia del siglo xx. La mds larga duracién de la tendencia
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¢ Por qué las desviaciones entre los paises industrializados del pasado
y del presente y entre estos Giltimos con respecto a los efectos integrati-
vos de la balanza de pagos en la industrializacién? Las diferencias en
las elecciones técnicas son aceptadas ampliamente como las causas in-
mediatas de mayor importancia. Los desacuerdos son acerca de por
qué las elecciones son diferidas. Descartando la explicacién neoclésica
del “factor distorsionado de los precios” como requerimiento imperfecto
que deja sin fundamento la funcién asignada a los precios relativos por
la tesis alternativa, y mostrando, también, la utilidad de la tesis en
la explicacién de las diferencias histéricas y contemporaneas que se
estan desarrollando; la fundamentacién es débil, en parte para conser-
var espacm, y en parte porque ambos trabajos necesitan ain una clasi-
ficacibn mas analitica y un mayor trabajo en la investigaciéon de los
datos.

Analiticamente, la tesis implica que los movimientos relativos de
precios han sido mas dependientes que las variables utilizadas. Las
elecciones técnicas han sido alteradas con el transcurso del tiempo por
las tendencias irreversibles en las escalas econémicas y en los requisitos
cognoscitivos generados por la moderna tecnologia, interactuando con
las preferencias cambiantes del consumo de bienes, lo cual, a su vez,
ha sido mediado por las diferencias en las estructuras del mercado y en
los valores culturales. Los que son principalmente parametros ex6genos
en la teoria neoclasica, son los puntos principales de anélisis en la ex-
plicacién alternativa de por qué las relaciones entre el desarrollo econo-
mico y la estructura han sido diferentes seglin los paises y las épocas.’
Formalmente esto plantea la tesis de alguna manera del lado de la
corriente de la teoria econdmica de Sraffa-Ricardo. La formal actua-
lizacién de Ricardo por Sraffa representa una economia competitiva,
en la cual el factor distribucién del ingreso y condiciones técnicas de-
termina un equilibrio de precios en un tiempo establecido. La especifi-
cacién de la demanda del consumidor para el equilibrio reproducible

hacia abajo de la curva de Kuznet es asf, por lo menos, consistente con la tesis de que las
presiones de demanda del consumo hacia la descomposicién estructural y la polarizacién
del ingreso son notablemente poderosas en los paises subdesarrollados de América Latina.

Los célculos mexicanos son de David Felix, “Income distribution trends in Mexico and the
Kuznets curves”, que aparecerd como un capitulo en un volumen, que esti en prensa en la
Columbia University Press, .

8 Los cambios en las relaciones de poder interacttian con los valores culturales para alterar
los derechos de propiedad y “las reglas de juego” del mercado y, quiz4, la direccién y la
participacién en el crecimiento del producto, son consideradas ex6genas en esta tesis, cardc-
ter incompleto desde el punto de vista tedrico, que comparté con la tesis neoclésica.
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requiere que la economia reproduzca la cantidad y proporciones del
paquete predeterminado de bienes-salario que se necesita para susten-
tar el salario real y el empleo. Esto requiere de actividades para pro-
ducir una canasta fija o cambiable de bienes de “lujo” para las cla-
ses que tienen un ingreso por encima del salario base, no reduciendo
la capacidad de los sectores “basicos” para proveer el salario y los
bienes intermedios necesarios para sustentar las condiciones de compe-
titidad. Si la Gltima condicién no se da o si los trabajadores consumen
algunos de los articulos suntuarios, hay un requerimiento “indetermi-
nado” de cambios en las condiciones técnicas y?o en la distribucién del
ingreso por resolver. El modelo Sraffa evita algunos errores lgicos en
la formulacién neoclasica de una economia competitiva y es propuesto
como una base teérica mas firme para analizar la acumulacién de capi-
tal, el cambio técnico, las economias de escala, las relaciones cambian-
tes de las clases en el poder, etcétera, asi como los desequilibrios dina-
micos. Mi tesis, quiz4, pueda ser vista como un intento de rastrear a
largo plazo las consecuencias de la demanda del consumidor y las “in-
determinaciones” tecnoldgicas en el espiritu de la aproximaciéon de
Sraffa, aunque todavia no tengo claro cémo incluir las afinidades es-
pirituales en vinculaciones formales analiticas.

Volviendo a algunas cuestiones empiricas sobre el tema general,
¢qué discordancias, en las interpretaciones de la industrializacién del
siglo x1x, ayuda a resolver esta tesis? La primera es relativizar la im-
portancia del desarrollo de la fibrica en el desarrollo industrial brita-
nico a mediados del siglo x1x, y aplazar el arranque del estancamiento
con inflacién general y la decadencia de la protoindustrializacién, por
ejemplo: las industrias y los talleres de verlag,* hasta casi fines del si-
glo xx." Mientras la expansién de las fibricas fue destruyendo segmen-
tos de la protoindustria, la Revolucién Industrial se ve asociada con una
expansién general de la produccién basada en el taller, la tecnologia,
el empleo, y, en particular, el rdpido crecimiento de un comercio poco
experimentado.® A pesar de la frecuentemente citada penosa pérdida de

* Verlag significa imprenta en aleman (NT).

7 La inferencia favorece a Clapham (1926-1938), que “estudia en movimiento lento” la
velocidad de penetracién de la fibrica en la Revolucién Industrial brit4nica por encima del
mis heroico paso sugerido, por ejemplo, por Marx.

8 “En realidad, para los primeros centenares de afios, poco méds o menos, de la Revolu-
cién’ Industrial, la fuerza del vapor y las fibricas fueron bastante excepcionales sobre la parte
mis importante de la industria. Una parte grande de la expansién industrial tomé la forma
de la extensién del comercio manual existente, algo de lo cual sobrevivié hasta en el siglo xx”
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la mano de los tejedores en el telar, después de la década de 1830 siguid
un medio siglo de crecimiento considerable del empleo y de los salarios
de los maestros tejedores, coincidiendo con el rapido desarrollo de la
fabrica de hilanderia y la difusién retrasada del poderoso tejido de al-
godoén y, luego, de la manufactura textil de lana (Bythell, 1964).

Una segunda interpretacién es el florecimiento de la protoindustria
britdnica y continental vista fundamentalmente como dependiente de
las bajas barreras tecnoldgicas y de capital, y concluir que el progreso
tecnoldgico de fines del siglo x1x aumenté demasiado estas barreras.
Una condicién necesaria aunque no suficiente para el desarrollo de la
protoindustria fue que la tecnologia industrial, hasta mediados del si-
glo x1x, tuvo una capacidad limitada para producir, ya fuese equipo
sofisticado en serie o bienes para el consumo terminados cualitativa-
mente igual a los hechos a mano. El mérito principal de la primitiva
industria fue la produccién en masa de los materiales intermedios (in-
cluyendo tela) para la conversién en productos finales por medio de
talleres y encargos. Perfeccionamientos progresivos de los materiales es-
tructurales y de la velocidad y sofisticacién de las maquinas-herramien-
tas, y los recursos de control, en la Gltima mitad del siglo x1x, aumen-
taron la comptitividad de la fabrica en calidad por medio de la
ampliacién del adorno de los productos terminados.” Las exigencias cog-
noscitivas crecientes por tales innovaciones técnicas disminuyeron, a su
vez, la funcién dominante que la habilidad del artesano habia desemn-
pefiado en las innovaciones generadas anteriormente, en ese siglo. Fi-
nalmente, la tecnologia de la fabrica del siglo xix movié una escala de
trayectoria en ascenso, a proposito, en relacion a las restricciones orga-
nizacionales y de energia, de modo que las barreras financieras y de
administracién entrasen, también en la tendencia a la alza." Estas

|

(Mingay, 1976, p. 108).

9 A comienzos del siglo x1x, cuando Whitworth, un pionero en la fabricacién de miquinas-
herramienta de precisién, abrié su taller “un simple invento de 16* de pulgada” fue casi
tolerado por la mejor mecanica. Por 1865 Whitworth estaba produciendo maquinas con
0.00001 pulgada de tolerancia (Musson, 1975, pp. 116-117).

10 En su estudio biogrifico de los propietarios y administradores del acero y calceterfas,
Erickson encontré un pequefio porcentaje de propietarios y altos administradores en acero,
una industria de capital relativamente intensiva, aun a mediados del siglo xIx, cuyo origen
era la burguesia mis baja o artesanal; el porcentaje disminuyé més en el curso de la pré-
xima mitad del siglo. En calceteria, en cambio, el 339 de los propietarios y altos adminis-
tradores, en 1871, era de origen burgués mis bajo o artesanal, y otro 15% comenzé como
trabajadores manuales. Sin embargo, estos porcentajes disminuyeron constantemente de allf
en adelante.
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tendencias ayudaron a terminar la expansién de la. protomdustmar
los paises industrializados del siglo xmx antes del fin: de. ese siglo..,".- -

Pero, la.duracion de la fase de: expansién dependid;..también,. dcl
desarrollo. de las fuerzas -de los ‘modelos:'de demanda:del consumi-
dor y de la direccién de su movimiento. Estos factores prolongaron
la’ fase -entre los paises industrializados. «européos: y la acortaron. en
Estados. Unidos. . Excluyendo. las varjaciones .en el gusto y . dismi-
nuyendo. las diferencias de tendeneia, .en una. estructura de mercado
neoclasica,. se requiere que las:diferencias en los modelos de demanda
y én las elecciones. tecnoldgicas- estén:-determinadas pox. diferencias en
las relaciones.de tierra/hombre, cuyos mercados. trasladen, efectiva-
mente, las diferencias de relacién al factor precio. Aparte de Jas. debi-
lidades tedricas:ya mencionadas, los-datos de salario. no soportan ni
la mas sofisticada, ni la mas 31n1plc, exphcacum de:la escasez de .Ja
mano de obra en la seleccién tccnologlca.

El .gusto ayud6, también, a'amortiguar. las tendencias. de dcscom!-
poslc1on durante la industrializacién del siglo xix. La comparacién con
los paises subdesarrollados ayuda a hacer valida esta proposicién. Bra-
sil y Argentina refuerzan la bien conocida proposicién de que .una.re-
lacién alta de txerra/homble no es una condicién suficiente : para una
mano de obra costosa.”® Los salarios pueden:.mantenerse bajos :por. la
concentracion de la tierra;.y las hipotesis de la.relativa:baratura no
parecen capaces de cxphcar mucho la variacién, ya sea.enlas: trayec-
torias tecnoldgicas, ya sea.en la velocidad de industrializacién-en los
paises. subdesarrollados. También . es fundamento:de 1a tesis del gusto
cambiante, los datos del creciente arreglo de las. unidades familiares
de: 16s paises subdesarrollados; mostrando que el mereado: para los. mo-
dernos fabricantes fue confinado a la tercer parte de las ricas unidades

11 Por ejemplo, la relativamente insuficiente explicacién sofisticada de Habakkuk .acerca de
Jlas diferencias entre Ja tecnologia estadunidense y la britinica requiere la:relacién -salario ex-
pertos/inexpertos britinicos para.ser mds consistente que la sola‘ relacién- estadunidense. +Sin
embargo, esa relacién se encuentra Gnicamente antes de 1850. Hacia fines.del siglo. las;.dos
relaciones cambiaron de lugar, implicando que la relacién marginal estadunidense .excedié a
la brit4nica a. través de la mayor parte.del siglo xix: No obstante, los: estadunidenses. éstuvie-
ron por encima de los britinicos en-el desarrollo y explotacién de. los procesos de produccién
en masa. QO las:trayectorias tecnolégicas. eran impermeables a la-actual, o.'las tendencias.del
factor precio esperadas, o. ambas respondian a- .fuerzas méis fuertes, menos. reversibles facil-
mente. Ver Habakkuk (1962)..Para.tendencias en las. relaciones salarios'.ver Phel-ps-Brown y
Browne: (1968). iy-Lindert y Williamson (197&, pp. 102-104,:111-112), -

12. Ver Wakefield (1849), un .tratado victoriano popu]ar sobré la colomzamén msmnd.o
a.la concentracién.de la.tierra.como un.recurso para.crear. fuerza. de trabajo: asala.nado yun
superavit exportable en Australia,
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familiares de los mas industrializados de dichos paises. Justamente, el
rapido crecimiento de la proporcién de ingreso per cdpita y el alza
desigual del ingreso refuerzan la premisa que sus mercados de consumo
fueron especialmente receptivos a la posesién de bienes de buen gusto, y
a las estrategias de diferenciacién del producto explotando esa receptivi-
dad. Por lo tanto, podemos reflexionar sobre el primer siglo de la Re-
volucién Industrial, una época para la cual las estadisticas de consumo
son escasas, y deducir de los modelos de concentracién del empleo y
de las tendencias de desigualdad en el ingreso, limites similares al mer-
cado de las manufacturas para el consumo en Gran Bretafia y muchos
de los paises continentales, y un foco similar de manufacturas para el
consumeo en bienes de buen gusto y diferenciacién del producto.

Esto ayuda a socavar alguna de las generalizaciones mas ligeras acer-
ca de los mercados de masas y la pérdida del gusto durante la Revolu-
cién Industrial. Una aceleracién en la corriente de abastecimiento de
bienes de moda fue una caracteristica de esa época (Perkin, 1969, pp.
94-95; Jones, 1973) ; pero, contar con la burguesia y clase alta pan-
fletarias contemporaneas para calcular la extensién de esa pérdida,
puede resultar, seguramente, una exageracién. Hay un aire de “Todo
San Petersburgo estaba en el baile” en el comentario que Gilboy cita
para fundamentar su conclusién de que los “articulos de lujo de los
ricos se escurrirdn a las diferentes clases sociales y, quiza, terminen por
volverse una necesidad para todos”.'® Las gradaciones socioeconémicas
pueden haber sido porosas entre la aristocracia y la burguesia britani-
cas, pero el salario disperso, el presupuesto, y los datos de ingreso su-
gieren fuertemente que el estrato que separaba el tercio superior del
resto era bastante impermeable durante la Revolucién Industrial.** Ese
tercio, cuya participacién en el ingreso nacional aument6 entre 1800

B Gilboy (1932, p. 628). La conclusién de su articulo, que cita la evidencia tentativa
que los salarios reales pueden haber crecido modestamente en Londres y el norte de Inglaterra
durante la segunda mitad del siglo xvmi, sustenta escasamente su generalizacién acerca de la
profundidad y rapidez de la disminucién de los nuevos bienes. Mokyr elige una proposicién
bastante vulnerable de la tesis de la demanda en Gilboy.

14 Perkin (1969, pp. 91-98). Sobredramatizando en la direccién opuesta de los comen-
taristas contemporéneos, el reverendo John Richardson escribié: “Habfa poca comunicacién
‘o afinidad entre las respectivas clases, por lo cual los dos extremos de Londres estaban ocu-
-pados. Diferfan en apariencia externa: en la moda de su ropa, en sus ocupaciones, en sus
‘gustos y en sus trabajos; y —en ocasiones— cuando entraban en contacto, lo cual sucedia
rara vez, se observaban cada uno con la misma curiosidad y asombro que hoy dia exhibiria
'un :natural de esta ciudad ante la comparecencia de. un esquimal en:Hyde Park o Regent-
‘Street” (Recollections, political literary, dramatic and miscellaneous of the last-halfcentury
1856), citado en Perkin (1969, p. 174).
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y 1850, y quiza antes también, incluia en su estrato mas bajo a muchos
trabajadores expertos en negocios antiguos y nuevos, asi como profe-
s1onales, tendcros dcpend1entcs y otras categorias de la burguesia en
ascenso.'® Esto provcy6 al creciente mercado de manufacturas para el
consumo. Los dos tercios més bajos fueron no participantes virtuales
hasta la Gltima mitad del siglo x1x, cuando sus ingresos reales se lan-
zaron en una tendencia secular alcista.’®

La aristocracia terrateniente fue la cabeza que marcé el gusto por
los bienes durante la época de la Revolucién Industrial, no solamente
por poder y prestigio heredados, sino porque, al menos en Gran Bre-

% De un relato parlamentario de 1852 sobre los pagos del impuesto a la renta, Perkin
calcula que la participacién del 1.2% de la parte superior de la poblacién aumenté del
25.4% del producto nacional en 1801, a 34.9%, en 1848. A precios constantes, sus ingresos
aumentaron un 98%, mientras que el producto nacional per capita aumenté un 78% en el
mismo intervalo de tiempo (Perkin, pp. 135-136). Si los préximos, hacia abajo, 30% recep-
tores de ingreso recibian 50% del producto nacional en 1801, y esta “burguesia en ascenso”
sostuvo su participacién en 1848, el ingreso per capite del 6956 mas bajo tendria que de-
clinar casi 20%. Para sostener el ingreso real constante del 69% més bajo, mientras
se le da a los de mas arriba, la mitad de la burguesia en ascenso, un 30% constante de
producto nacional, se requiere sostener la proporcion de crecimiento del ingreso per capita
de la mitad més baja de la burguesia en 0.9%, un cuarto por debajo de la proporcién del
crecimiento nacional. Asf, un tercio parece una estimacién generosa para las dimensiones del
mercado interno de las manufacturas para el consumo previas a 1850.

18 E| debate sobre las tendencias en el estindar de vida de la clase trabajadora brit4nica
dio a luz series selectivas de salarios para los trabajadores expertos, mostrando lentas, pero
no monétonas, tendencias a la alza en relacién a la Revolucién Industrial de principios de
siglo. Parece, también, ser un acuerdo general que el ingreso real de la mayoria de los traba-
jadores brit4nicos aumenté desde mediados de siglo. Una evidencia de que el ingreso real cay6
para la mayoria de las familias de bajos ingresos, en lJa primera mitad del siglo xx, es la
delinacién de! consumo per capita, después de 1810, en azicar, té y tabaco, tres bienes nue-
vos,* a menudo citados como evidencia del crecimiento del ingreso real de la clase trabaja-
dora en el siglo xvim. El té alcanz6 su punto méximo, de comienzos de siglo, en 1843; el
azicar, en 1850; y el tabaco, no antes de 1864. Puesto que el precio relativo de los tres cayb
entre Waterloo y mediados de siglo, mientras el ingreso nacional per capita aument6 a més
de 1% per annum, los datos implicarian que el té, el azicar y el tabaco eran bienes norma-
les para las familias britdnicas “término medio” hasta alrededor de 1810, volviéndose bienes
inferiores hasta mediados de siglo, y normales -—otra vez— de alli en adelante Una inferen-
cia més plausible es que fueron bienes normales desde el principio hasta el fin, pero que el
consumo per capita decayé porque los ingresos reales de una mayoria de familias disminuye-
ron entre 1810 y 1850. Se puede usar la teoria de la demanda estitica del consumo, Para
los datos, ver Mitchell y Deane (1962, cap. xu, cuadro 6; cap. xvi, cuadro 2).

Considerando el nivel de gastos en manufacturas, los datos del presupuesto familiar de los
treinta afios y cuarenta indican que grandes segmentos de las clases rtabajadoras rural y urbana
estaban, alin, a una dieta de pan y sopa con casi ningin margen de reserva para comprar
manufacturas. Aun el volverse comedores de carne y ciudadanos piiblicos estuvo fuera de su
alcance hasta mucho més tarde en ese siglo. Mingay (1976, pp. 79-82); Uselding (1975).

* Fueron tres bienes nuevos para las gentes de bajos ingresos (NT).
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tafia, mantenia su preeminencia como la clase mas rica a través de todo
el siglo x1x, aun cuando, parcialmente, dejé parte de su poder a las cla-
ses capltahstas en ascenso. El anélisis de Rubinstein (1977), de docu-
mentos de prueba de la riqueza britanica, muestra que mas del 95% de
los bienes probados de millonarios britanicos (£ 1000000 y mas), en
el periodo 1809-1858, era en tierra. La proporcién disminuyd gradual-
mente, pero la riqueza terrateniente sobresalia entre-todas las otras
con 39%, en 1880-1899. La misma disminucién lenta de esta primacia,
en el curso del siglo, caracteriz6 a las propiedades mediomillonarias
(£ 500000 a £ 1000000). Sélo en la categoria de “riqueza me-
nor” * la proporcién terrateniente fue moderadamente superada por
la riqueza comercial y financiera.

'Los datos de Rubinstein muestran, también, la riqueza comercial-
y -financiera en-segundo-lugar, a lo largo del siglo, con las pro-
piedades industriales en cuarto lugar, entre la riqueza menor, en 1809-
1829, y en tercer lugar en categorias de riqueza, en todos los otros
penodos. En el impuesto a la renta este autor vuelve a encontrar un
prcdormmo de la burguesm comercial, financiera y profesional (debajo
de la “riqueza menor”), encima de los contribuyentes_de la. burguesia
industrial. Su conclusién es que fueron la burguesia y la clase alta no
industriales, mas ricas y més respetuosas que’ las industriales,.con’ res-
pecto a la aristocracia terrateniente y sus valores,. atend1cndo Sus es-
cuelas publicas, casindose dentro de sus familias, participando.- con
ella en las emprcsas financieras y comercialés, uniéndose a la iglesia
anglicana -mas que a la disidente,. etcétera; qulen dio a la burguesid
britinicalos valores y modelos de comportamiento que la distinguie-
ron de la burguesia estadunidense del siglo xix.”* Dos inferencias rela-
cionadas- pueden deducirse: la burguesm y la clase alta no industriales
fueron la principal correa de transmisién por la cual pasaron los cam-
bios: de gustos de la aristocracia hacia.los bienes de buen gusto, y las
relativamente moderadas acumulaciones de riqueza dé los farbrican-

17 Las dc riqueza menor son definidas como propledades entré £ 60.000 'y £ 500000, en
1809-1829, y £ 250000 y £ 500 000 en 1850-1869,

18 ¢, ..la primera con una revolucién burguesa, la Gltima con una. anstocrama ; la primera
con una clage trabajadora moderna, aun manifestando la mimma conciencia de clase trabaja-
dora; la mis temprana con la industrializacién, la Gltima entre paises desarrollados para dar
test.tmomo de la.confusién de finanza e mdusma .- Gm Bretafia es siempre, un caso éxcep-
cional, y —demasiado a menudo— su existencia pnmera llevé a la confusién de considerarla
la norma. Marx mismo —se sospecha— serfa mejor ocupado en la’ Biblioteca ‘del Congreso
que en el Museo Britdnico” (Rubinstein, 1977, p. .128).
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tes del siglo x1x fueron enlazadas a la afinidad de la aristocracia por
los bienes artesanales, incluyendo una produccién en pequefia escala
adoptada por la burguesia britanica.

Las aristocracias europeas pusieron énfasis en la moda sobre el con-
fort, en el refinamiento sobre la higiene; distinciones que ayudan a
aclarar la ‘conexién éntre consumo de bienes de buen gusto y tenden-
cias tecnolégicas. Los palacios batrocos de Europa se ocultaron en ‘éla-
borados jardines, estanques y fuentes, requiriendo traba]os de ingenie-
ria hidraulica complejos, pero desprovistos de cafierias interiores.”” La
tecnologla de la fabricacién del perfume alcanzé un alto grado de sofis-
ticacién en el s1glo xvn, pero la fabricacién del jabén permancc16 a
nivel de una primitiva lndustna rural hasta que el renacimiento griego
del pasado siglo xvi desperté el interés en el aseo corporal, estimulan-
do el mercado de jab6n'y una investigacidn en gran escala de las téc-
nicas de su produccién. La colocacién del alcantarillado se atras6
algunas décadas con respecto a la expansién del excusado entre
las clases altas urbanas de la temprana Inglaterra victoriana, refle-
jando las preferencias ¥ la dicotomia en los bienes del publico parti-
cular més que la deficiencia de una tecnologia apropiada. A pesar de
las recomendaciones de seguidores de Bentham, como Edwin Chadwick,
la distribucién de os desechos urbanos ‘se de]o a la “cloaca invisible”,
a la suciedad nocturna y al estiércol animal de los mercados privados,
hasta que una ola de epidemias de célera atemorizé al Parlamento, que
aprobd la Ley de Salud Piblica de 1848. Sin embargo,la coaccién
fue desigual, la resistencia de la burgues1a a los gastos plblicos atrasé
la difusién de los trabajos sanitarios piblicos por algunas décadas des-
pués de 1848. Chadwick, una figura controvertida por su vida piblica,
fue condecorado caballero por sus servicios mucho después que €I,
felizmente, se retir6.* El sarcasmo de G. B. Shaw, en relacién a que
el inglés cree que es virtuoso cuando Gnicamente esta incomodo, puede
deberse tanto .a los origenes aristocraticos como puritanos :de-las pre-
ferencias de la burquesm britanica.

"El modelo opuesto a ese, el del gusto cstadumdcnse, reflejando
la creencia en la relativa igualdad social, fue mas tolerante con res-
pecto a la tecnologia industrial de mediados del siglo x1x, proveyendo

‘19 Segtin la informacién, el mas antiguo cxcusado se construy6 para la reina Isabel.
20 E. Chadwick fue condecorado a los 89 afios, -a -propésito, como Caballero Comendador
del Baiio,
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un mercado receptivo para los pioneros en la produccién y en la
comercializacién en masa de productos para el consumo y de sus
implementos. Rosenberg (1972, p. 44) advierte que “los observado-
res ingleses notaban, a menudo, con no pequefio asombro, que los
productos estadunidenses eran disefiados acomodandose no al consumo
sino a la maquina”. Sin embargo, con el desarrollo posterior de la sofis-
ticacién de la méaquina, el comentario pierde algo de su mordacidad.”
Hacia el fin del siglo los productos industriales igualaron o superaron
en calidad a muchos de los hechos a mano.” Pero, la supremacia de
la produccién en masa y de las técnicas de mercado —que se conocie-
ron en Europa como el “sistema americano”— debié mucho de su
impetu a la temprana receptividad de la burguesia estadunidense por
los productos industriales estandarizados.®

Hay que hacer notar que el sur antebellum contribuyé poco a este
impetu. Alli los artifices del gusto eran la clase de cultivadores del sur
de Tidewater y de Luisiana meridional, que proclamaban sus prefe-
rencias por los bienes artesanales a los nuevos ricos sefiores del algo-
dén, de la recien establecida Deep South y a los débiles estra-
tos de la burguesia urbana.* El gusto latinoamericano del sur, del
siglo xx, hace incapié —una vez mas— en lo incompleto de las ex-
plicaciones de las diferencias en las técnicas industriales por la relacion
tierra/hombre.

Los paises subdesarrollados se lanzaron a la industrializacién cuando
la conversién de la industria europea al “sistema americano” de pro-
duccién en masa y la comercializacién era cierta desde hacia tiem-
po. La conversién reflej6 la mayor expansién en la participacién del
crecimiento del ingreso mas el gusto del imperialismo transatlan-
co, pero quizdA mas importante son los avances cognoscitivos ge-
nerales en la ciencia y la sofisticacibn en la fabricacién de ma-

21 Pero no, toda.

22 La calidad superior alcanzada hacia fines del siglo permitié que los fabricantes estaduni-
denses de calzado invadiesen el mercado britanico, obligando a los productores britinicos, en
defensa, a adoptar la calidad, variedad y métodos de produccién estadunienses. (P. Head.
“Boots and shoes”, in D. H. Aldcroft, en, The development of british industry and foreign
competition. Univ. of Toronto Press, 1968, citado en Rosenberg 1972, p. 45).

28 Esta tesis estd bien detallada en Rosenberg (1972, caps. m-1v).

24 Cash (1941). Para citar el calzado otra vez, los fabricantes de Nueva Inglaterra se con-
centraron en la fabricacién de zapatos baratos, cn la venta al por menor, a $ 1.00 el par, alre-
deder del 20% por encima del jornal de un obrero inexperio del norte. Los. productores del
sur abastecian a gustos més caros ; sus zapatos en la venta al por menor eran de $ 3.50 el par
(Atack, 1977, p. 355).
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quinas, en lo cual los europeos fueron, en verdad, los principales
contribuyentes.”

La méas grande vulnerabilidad de los paises subdesarrollados
a la descomposicién estructural proviene, principalmente, de este
medio ambiente tecnolégico cambiado. La superioridad técnica de
los procesos de escala intensiva sobre los de pequefia escala, a tra-
vés de la extendida gama de productos modernos, es demasiado
grande para ajustes de salario descendentes, y ajustes en el proceso de
empleo de mano de obra, ya sea en las economias desarrolladas o en
las de los paises subdesarrollados, para mantener la competitividad
de la mayoria de los procesos en pequefia escala en bienes modernos.
En las economias desarrolladas tecnolégicamente los productores en
pequefia escala atn pueden sacar provecho y extenderse a través de
la diferenciacién ingeniosa del producto y de la segmentacién del mer-
cado. En los paises subdesarrollados la brecha cognoscitiva entre la
tecnologia moderna y la local es demasiado grande para que sus proto-
industrias puedan competir eficazmente con los bienes modernos a tra-
vés de tal innovacién. La condicién necesaria, aunque no suficiente,
para fomentar el crecimiento del producto y de la productividad en las
protindustrias, seguramente con demanda en ascenso, €s poco pro-
bable que se encuentre en el progreso y rapidez de la introduccién de
los bienes modernos competitivos, y en los procesos en gran escala por
medio de la importacion o la sustitucién de importaciones.

El ambiente internacional del siglo xx nutri6 las tendencias en des-
composicién de otra manera. Los requisitos financieros y organizacio-
nales para entrar en la produccién a gran escala de muchos productos
modernos aument6 de manera considerable, mientras la diferenciacién
del producto se volvié una mayor estrategia competitiva de firmas oli-
gopdlicas de las economias desarrolladas, especialmente entre produc-
tores de productos para el consumo. Para los paises subdesarrollados
la radicacién de procesos modernos, aunque dificil, es el primer paso

25 Generalmente se estd de acuerdo en que hasta la II Guerra Mundial los europeos fue-
ron los que contribuyeron més a la ciencia y a las innovaciones tecnolégicas vinculadas a la
ciencia; mientras los estadunidenses sobresalieron en el desarrollo comercial de estas innova-
ciones en trayectorias de ‘escala ihtensiva. Sin embargo, las contribuciones europeas mds re-
cientes no carecen de importancia: los ingleses guiaron la tecnologia cervecera en masa; los
alemanes la produccién quimica y de maquinaria pesada en gran escala; los daneses el pro-
cesamiento de la leche 'y equipamiento en ccinénto; los hiingaros, por un tiempo, la fabrica-
cién de harina, etcétera. Las técnicas de ‘produccién en masa de las pieles estadunidenses
parece que fueron mds importantes en la fabricacién de ropa, zapatos, bienes duraderos para
las unidades familiares, y equipamiento para el transporte.
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mas facil hacia el dificil objetivo de volverse internacionalmente com-
petitivos en los mercados internos y externos, caracterizados por pre-
ferencias variables y -una gama répldamente cambiante de- bienes
modernos. “El pavoroso segundo paso es ‘sostenerse con las lineas. de
productos cambiantes y las técnicas de mercado de los oligopolios- ex-
tranjeros. Pocas firmas de los palses subdesarrollades lograron ese paso.
Los :cilculos de riesgo-ganancia de las firmas de propiedad mnacional
favorecen sensiblemente los nuevos disefios importados, los progresos
técnicos, yilas marcas reglstradas reconocidas; a un costo por unidad
fi]d ‘antes que asumir 10s riesgos inestimables de una innovacién-en ‘el
pais. De la misma manera, la firma oligopélica multinacional: tiene
buena razén para ‘usar ‘sus subsidiarias, en los paises subdesarrollados,
como' conductos para agrandar las rentas monopohcas del- conocimien-
to ‘desarrollado en sus centros de investigacién y desarrollo, més que
incurtir~en los costos: y! grandes riesgos ‘de nutrir la inhovacién en sus
subsidiarias de los paises subdesarrollados.?® ‘Asi, las-barreras ‘cognosci-
tivas fpara el desarrollo de 1a"creatividad | local son reforzadas por la
racionalidad del ‘mercado. En’ el mercado del pals més 4vido por bie-
nes huevos disefiados en el extranjeto, y en el mas altamente desarro-
llado y abierto a los canales’ para la“transférencia de tecnologia —por
medio de la compra e inversién extranjeras— es probable que exista
la fuerza retardataria mas fuerte de la racionalidad del mercado sobrc
el desarrollo del esfuerzo innovador del pais.”” Las elecciones “inapro-
piadas” de técnicds en los paises subdesarrollados no son simplemente
conseciiericias_de las distorsiones de los precios del ‘mercado. Cuando
la_habilidad para elegir se entrelaza con la habilidad para innovar,
no hay Jusnflcacmn general en la creencia que las économias con capa-
cidad innovadora’ subdesarrollada puedan reducir las tendencias hacia
la déscomposicién éstructural y la concentracion del ingreso por 1a li-
beralizacién de su tomercio exterior.

Expandir la infraestructura acorde con la rapida participacion en
la acumulacién de bienes. modernos. es otra drea de gran vulnerabili-

+268 De acuerdo-a un cstudio reciente de las firmas industriales- del ‘Mercado Comin Andino,
las subsidianas extranjeras hicieron ain menos, substituyendo las adaptaciones del “aprender
haciendo” por licencias de- tecnologia aut(mza.das de las firmas nacionales en-las mimas indus-
trias (Mytelka, 1978).. '

-27 En -Argentina y Chile, “dos: paises subdesarrollados relativamente industrializados,  las
patentes nacionales anuales 2umentaron en la década dc 1930 y durante la IT Guerra Mundial,
pero disminuyeron: después' de la guerra, cuando las patentes :extranjeras autorizadas aumen-
taron. Para un esfuerzo reciente de trazar un ‘plan 'sobre el efecto de retraso, ver-Katz-{1976).
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dad. La»necesidad de mantener el paso es obvia. Por otra parte, en
las estrechas calles'y-callejuelas de las ciudades de los paises subde-
sarrollados; una' acumulacién de ~automéviles destruye rapidamente
la eficiencia del transporte- urbano; los tléfonos son victimas de cir-
cuitos sobrecargados; la estabilidad eléctrica sufre la escasez de
fuerza, etcétera. La.produccién interna de lo que se consume moder-
namente y-la-inversién en infraestructura tienen, a su vez, que alimen-
tarse por.las importaciones directas o por una creciente formacién de
industrias que.proeduzcan materiales intermedios y equipo que; tam-
bién, requiere -insumos importados. Guiado por el paso de la demanda
de lo que se.consume modernamente, y peligrosamente confiado en
los -insumos. importados, este desarrollo es intrinsecamente inestable.
Debajo de-una velocidad critica -de-adopcién de los bienes moder-
noes, -el sistema- podria caer en desequilibrio con- respecto a una
moderna via de desarrollo integrado; principalmente para servir- al
consumo 'modernizante del. tercio superior o menos de las unidades
familiares, pero con perspectivas. de descender cuando el desarrollo
prosiga.” Pero el equilibrio es fragil, hundiéndose en la inestabilidad
del sistema si se excede de la velocidad critica; el sobrecalentamiento
se manifiesta ‘en - combinaciones de inflacién, crisis de intercambio,
abastecimiento, cuellos de botella, exceso de capacidad, desarrollo
reducido, y desempleo creciente.

Por un tiempo, la industrializacién por medio de la sustitucién de
importaciones fue sefialada por los economistas desarrollistas, como
el principal culpable. Hoy, después de un par de décadas de esfuerzos
por parte de muchos paises subdesarrollados para reducir “las distor-
siones de precios”, es decir, llevar los precios relativos mas cerca de las
relaciones internacionales, y, ademas, seguir més las politicas de orien-
tacién ‘comercial, es casi evidente que “la obtencién de precios justos”
no es panacea para el sistema inestable. La obtencién de precios justos
da por supuesto que las tendencias de la demanda pueden ser ade-
cuadamente explicadas por la elasticidad del ingreso y del precio, y
que una serie accesible de precios relativos existentes coordinara la
demanda ‘con la oferta y un sistema estable. Desde que no hay mas
justificacibn : teérica esto por parte de la demanda, en un mundo de
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..728: Los bienes :ﬁlodemp&,ta,mbién pueden estimular el esfuerzo entre aquellos que esperan
fomentar ‘lcﬂshlﬁtgitosi\dq ahorro, las, aspiraciones por cosas materigles superiores, y: una varie-
dad de refinados éfectos ¢olaterales, incluyendo, atin, las instituciones democriticas, como los

tebricos “estidphnidenses dé la- modetnizacién - ethocéntrica solian subrayar.
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velocidades diferenciales, mientras que si la hay del lado de la oferta,
en un mundo de innovacién técnica y economias de escala en expan-
sién, no hay razén para esperar otra cosa que resultados mezclados de
la politica de aplicaciones fundamentadas en una teoria de compcten-
cia imperfecta.

Los resultados mezclados incluyen una cantidad de intentos per-
sistentes, muchos virtualmente no emprendidos, y otros en que se
fracasé. Puerto Rico es un ejemplo notable de esto ultlmo. Su si-
tuacién y las ventajas del comercio y del impuesto, de su “relacién
especial” con Estados Unidos de Norteamérica, lo hicieron mas pro-
metedor de éxito, dentro de una estrategia de industrializacién
orientada a la exportacién, que lo que prometian Taiwan y Corea
del' Sur. En el analisis postmortem del “milagro” puertorriquefio,
Weisskoff y Wolff (1977) encontraron un aumento significativo en el
volumen de importacién de bienes orientados principalmente al con-
sumo interno 'y del consumo ‘“cruzado”, cs decir, un aumento per-
sistente de importaciones de bienes acabados en las mismas clases de
productos que guiaban la expansién de la exportacion durante los afios
de mayor desarrollo. El consumo cruzado fue especialmente importante
en los sectores de exportacién de mano de obra intensiva: textiles, ropa
y productos de piel. En efecto, las firmas extranjeras fueron inducidas,
por impuestos y otros subsidios, a establecerse en Puerto Rico y expor-
tar productos menos caros, mientras que el crecimiento del ingreso y
¢l cambio en el gusto inducian a los puertorriquenos a dirigirse a im-
portaciones mas variadas y, a menudo, méas caras, muchas en las mis-
mas clases de productos que exportaban, a un paso que los llevo
a un sistema inestable y a la caida del rapido crecimiento del producto
y del empleo. La conclusién cualitativa del estudio es que el factor
principal que llevé a la inestabilidad fue la velocidad del “reacondicio-
namiento” del consumo de la isla dentro del “modo de vida america-

o” (Weisskoff, y Wolff, 1977, p. 626).

La contraparte, bajo el sistema de industrializacién por sustitucion
de importaciones, es una proporcién demasiado rapida del cambio de
la demanda a nuevos productos disefiados en el extranjero, dentro de las
clases de productos fijados taxonémicamentc. El desarrollo de vincula-
ciones en cadena para abastecer insumos especializados para los nue-
vos bienes requiere, generalmente, la previa aparicién de firmas locales
de usuarios. Por consiguiente, los nuevos bienes, disefiados en el extran-
jero, son inicialmente importados de manera més intensiva que los an-
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tiguos sustitutos de importacién que ellos desplazan. A pesar de las res-
tricciones a la importacién directa de nuevos bienes de consumo, los
progresos en los conocimientos de la comercializacién y en los canales
para importar nueva tecnologia acrecientan la habilidad de las firmas
de los paises subdesarrollados para prever, y quizd aun moldear, las
preferencias locales por nuevos bienes importados. Una proporcién
demasiado rapida del cambio de la demanda a nuevos bienes puede,
entonces, aventajar la expansién de la oferta de insumos internos y, a
pesar de las barreras a la importacién directa de nuevos bienes, gene-
rar una importaciéon creciente que, intermitentemente, desequilibra
la balanza de pagos. Esta dindmica también puede ser seguida eco-
nométricamente, por la correlacién de sus variables. La correlacion
es esbozada si el analisis procede de una teoria que atribuye los cam-
bios de demanda, a priori, al ingreso y a los efectos de los precios, no
haciendo caso de la contribucién de los cambios preferenciales. Por
consiguiente, tal anilisis es un temario de investigacién ampliamente
inexplorado.”

La impresién casual sugiere que lleva mas tiempo, y més grandes
aumentos de ingreso, para que los bienes extranjeros deprecien los va-
lores de estatus de los bienes de gusto local en la cultura china, posi-
blemente —también— en otras firmes culturas asiaticas, que en Amé-
rica Latina o Africa. Qué importancia tuvo este progreso mas lento
del cambio de la demanda hacia los bienes modernos, para el éxito
persistente de Taiwan y Corea del Sur al permanecer en las vias de
un desarrollo estructuralmente integrado, es.una cuestién inexplorada.
Pero, el progreso del cambio preferencial se enfatiz6 en los analisis
recientes de cémo Japén lo hizo, de un nivel de pais subdesarrollado
atrasado, a uno de miembro competitivo molesto, en el mundo indus-
trial desarrollado.

El caso de Japén es sugestivo, aunque concluyente. Es el tinico caso,
hasta ahora, de un mercado subdesarrollado -haciéndose a si mismo.

29 Mi analisis comparativo insumo-producto de la contribucién de¢ cambios en la compo-
sicion de la demanda final, para el alza del alto coeficiente de importacién de la econo-
mia argentina, en la década de 1950, lo encontré algo grande (Felix, 1968). Indudablemente,
se necesitaba més trabajo para vincular los cambios de composicién en las proporciones desa-
gregadas del desplazamiento hacia nuevos productos, pero el hallazgo me ‘parecia una partida
francamente promisoria para explicar la paradoja de los cocficientes de importacién en ascen-
so, en la sustitucién de importaciones en los paises subdesarrollados. Sin embargo, el prin-
cipio parece haber sido ampliamente ignorado, no por defectos analiticos bésicos, sino por
la época del bloqueo paradigmitico.
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Sus condiciones iniciales .inclufan una -aristocracia -amante del lujo
en la época Tokugawa, servida por un sector:protoindustrial bien desa-
rrollado, y una clase comerciante: én ascenso (Beasley, 1973, cap. m;
Smith, 1960) ‘Los tratados desiguales impuestos aJapén, en 1858 por
las potehcias del-oeste, establecian un limite del 5% sobre los arance-
les, y proveian de proteccién extraterritorial a los comerciantes extran-
Jeros. Vigentes hasta 1911; los tratados bloquearon virtualmente al ja-
ponés de todo, menos de una -estrategia industrial.orientada a la expor-
taci6n hasta'la Primera Guerra Mundial. Nada de esto favoreci6 el
desarrollo econdmico - integrado. Mas, la -relacién del consumo- con
el total de articules importados decliné durante el periodo del tratado
desigual, y simplemente se nivelé de alli en adelante (Shionoya, 1968,
pp. 87- 88) La: produccmn agricola aument6 lentamente, y -el nivel
de nutricién de la mayoria de los japoneses mejord.* El producto y el
empleo - del sector protoindustrial’ aumenté secularmente; mas lenta-
mente .que en ¢l sector industrial; con salarios‘--diferenciales entre los
dos, extendiéndose después de la Primera Guerra Mundial; pero con
una modernizacién gradual.de los procesos y una productmdad cre-
ciente de la mano de obra (Broadbridge, 1966).

El lento progreso del cambio de preferencia hacia los bienes mo-
dernos, ¢l , cual obhgq a, una.descomposicién estructural estd ahora
totalmente bien documentada. La elasticidad en el ingreso, que se re-
fleja. en la demanda: de trigo, carne, _productos derivados de la vaca,
y otros exéticos, fue un prcccdente anterior a la Segunda Guerra Mun-
dial en. relacién a otros paises de nivel comparable en el ingreso per
cdpita, (Kancda 1969) asta 1955; las unidades familiares japonesas
urbanas dedicaron casi la mitad de sus: gastos a productos de disefio
Tokugawa, con la dmmmucwn coresa proporcion, solo de manera mo-
derada, por las unidades familiares con ingresos mis. altos. El 48%
de los bxenes duraderos de las unidades familiares era de origen local,
asi como ¢l 46% ‘de ésta se habla adquirido en la década prece-
dente. Agregando el a]0]amlcnto a los calculos, el valor de ‘las posesio-
nes de estilo Tokugawa se cleva a 73% (Rosovsky y Ohkawa, 1961).

Japén nunca fue una economia de libre mercado. En la.época del
tratado desigual la estrecha interconexién del gobierno 'con’ la* indus-
tria en gran escala y las,finanzas —industria japonesa— estaba fun-
cionando. Pcro, el progreso lento .del cambio de preferencia dio a los

30 El consumo diario per capita de:-calorias y proteinas aument6 un 5% enire 1874-1882
y 1918-1927 (Mosk, 1977, cuadro I). .
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poht1cos japoneses mis espacio para maniobrar que el que tenian.la
mayoria de los gobiernos subdesarrollados. Ellos podian importar tec-
nologia de manera selectiva, mientras. excluian.a los inversionistas ex-
tranjeros directos; generaban, consecuentemente,, una. alta proporcién
de acumulacién de. capital publico y privado,-invertian, copiosamcntc
en educacion y.en programas.de. 1nvest1gacu$n técnica,;y promovian las
modernas industrias metalirgica y de ingenieria para objetivos de desa-
rrollo y militares (Watanabe, 1968).. Es sabie:.darse cuenta que la afor-
tunada industrializacién. de Japén .y Pearl Harbor fueron-posibles,
ambas, -en parte; por la.tenaz adhesién de la burguesia japonesa en
aseenso. a simbolos de estatus, tales como. el: kimono de seda y. el -atin
crudo en escabeche.

!
.+ CONCLUSION

Vamos a concluir, con, algunas observaciones sobre Jas 1mphcacxones po-
liticas.. Las expreso como miembro, generacional, de buen pasar, de la
opulenta tercera. parte (que permanece constante) del- mundo. Uno
tiende, en las circunstancias.de situacién y de edad,.a dar, un peso ma-
yor.a, cosas tales como el mantenimiento del sistema mundlal, quenen-
do decir, en este contexto, el mantener la mcstablhdad de los paises
subdesarrollados lejos del rompimiento de la estabilidad, politica y la
riqueza. de aqui, en casa. Pero,, el blcncstar, 0 la escasez dc. ella, en los
otros..dos te1c1qs del mundo .continda, siendo,. también, de demasiado
peso_en i escala de yalorcs..Pero lo tanto, a.uno le gustaria ver a la
economia politica y a otras ciencias sociales hacer. una .contribucién
mAs positiva para la. reconciliacién del valor conflicto, de lo que hasta
ahora han hecho.

En nuestra parte ‘del mundo ‘muchos socmlogos y pohtoloqoe aban-
donaron, aparentemente, su teoria de modernizacion -etnocéntrica acer-
ca del cambio socioeconémico en los paises subdesarrollados, y estan
tomando- en serio las teorias de la dependéncia y otras.expresiones va-
gas, por el descontento de los cientificos sociales de-los: paises subdesa-
rrollados con el erénico sistema.de inestabilidad .y el .crecimiento de las
iniquidades ‘en sus sociedades. El punto de vista eentral de sus percep-
ciones es ‘que.las influencias. econémicas y .culturales, .que emanan. de
las poderbsas. economias. de mercados. ricos, avanzan firmemente, fo-
mentando la inversién de prioridades econémicas y el mal ‘uso del
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potencial productivo. Los esfuerzos.para reordenar estas prioridades
se vieron frustrados con la ayuda econémica y, en ocasiones, el poder
militar de las poderosas economias capitalistas. El mantenimiento del
sistema’ econémico mundial es visto, -asi, en conflicto, mas segin la
ética, con las prioridades sociales convenientes para los paises subdesa-
rrollados. Sin embargo, puesto que su punto de vista profesional es
analizar cémo las influencias culturales afectan las politicas y valores
de los. paises subdesarrollados, no cémo ellas se vinculan con las ten-
dencias del producto, empleo, balanza de pagos, eleccién técnica, etcé-
tera, esa parte de su'analisis es oscura. No obstante, como este ensayo
ha tratado de demostrar, hay —por lo menos— alguna validez en sus
deducciones econdmicas, quiza en grado significativo. Cuan significa-
tivo y qué tipo de politicas reparadoras podrian hacer més bien que
mal es algo para lo cual se necesita mas investigacién.

Algunos economistas de los paises subdesarrollados y de los paises
ricos han utilizado sus conocimientos técnicos para elucidar algunas
de las vinculaciones econémicas deducidas de la literatura de la depen-
dencia. Pero, los economistas, “nadando” con la corriente principal,
estan-inclinados a recomendar fuertes dosis de disciplina de mercado,
llegando a los -precios justos, y otras prescripciones basadas en lo
neoclasico. Las prescripciones, a menudo, tienen sentido para solucio-
nes a corto plazo la crisis de la balanza de pagos, pero —princi-
palmente— porque, al adoptar tales politicas, el pais subdesarrollado
aumenta su credibilidad con respecto al tesoro de Estados Unidos de
Norteamérica y la banca internacional privada y oficial, y, en algunos
casos, el crédito extranjero arrastra la inversién acelerada de sus oli-
gopolios multinacionales. Por lo tanto, la prescripcién es, a menudo,
la via més rapida para resolver la crisis financiera inmediata, dado las
fuertes antipatias internas y externas para cambiar rumbos. El realis-
mo en la contribucién de los limites del poder al espacio politico no
se desacredita. Adornar el realismo- con verbosidad teérica imperfecta,
pretendiendo mostrar que los paliativos de corto plazo también facili-
tan las soluciones a largo plazo, de desubsidio e iniquidades; es —sin
embargo— especialmente cuando los efectos a largo plazo sirvieron
frecuentemente para empeorar las inequidades, profundizar los desequi-
librios, y prorrogar las crisis financieras. Tales embellecimientos ted-
ricos son, entonces, simplemente, suministros de ardides para los po-
derosos y opulentos, y ultrajantes para los dependientes y pobres.

'Quizd no sea mutuamente aceptable la conveniencia politica entre
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los objetivos del mantenimiento del sistema de la opulenta tercera
parte, y los deseos de bienestar de los paises subdesarrollados. Pero,
como economistas debemos, por lo menos, tratar de ver si existe una
serie de intereses, factibles econdiicamente, y qué alternativas politicas
hay en esa serie. Nosotros, probablemente, no estamos para avanzar
sino, en todo caso, para comenzar una base teérica que dé por supues-
to, a priori, muchos de los ingredientes claves del conflicto.

Espero que este discurso moral me hara ganar la absolucién parcial
de M. M. por el “analisis” tedioso en el cual fue envuelto.





