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RESUMEN

Durante el periodo 1996-2009, el indice de comercio intraindustrial de la Comunidad Andina se
ubico en 24%. Este indicador envuelve dos etapas que permitieron medir el impacto que la
denuncia del pais petrolero al Acuerdo de Cartagena trajo para el comercio andino.

Las maquinarias y equipos de transporte representaron el mayor volumen de intercambio
intraindustrial, mientras que la industria de aceites, ceras y grasas presentd el menor nivel de
intercambio. El retiro de Venezuela se tradujo en un incremento del comercio intraindustrial
sobre la mayoria de las industrias, a excepcion de la industria de productos quimicos.
Adicionalmente, el rol de los costos de transporte y la apreciacion de las monedas probaron ser
determinantes para el crecimiento del comercio intraindustrial en la Comunidad Andina. De
igual manera se determind que la estructura econdmica, social y comercial de un pais juega un
rol fundamental dentro del impulso de este comercio.
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ABSTRACT

Between 1996 and 2009 the index of intra-industry trade of the Andean Community (CAN) was
ranked in 24%. This index is composed by two stages. It allowed the measurement of the
impact that the withdrew of Venezuela to the Cartagena treaty had to the trade flows of the
CAN.

The machines and transportation equipment industry presented the largest volume of intra-
industry exchange. On the other hand, oils, waxes and fats showed the lowest level of
exchange. After Venezuela withdrew from the CAN, all industries except the chemical
experienced an increase of intra-industrial trade. In addition, the transportation cost and the
appreciation of the currency proved to have a crucial role in the growth of the CAN’s trade.
Finally, this study showed that the trade and the socio-economic structure of a country play a
key role in intra-industry trade.
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1. INTRODUCCION

Las teorias tradicionales del comercio internacional se enfocan en los determinantes
de las ventajas comparativas: la teoria ricardiana establece que las ventajas dependen
de las diferencias en la productividad del trabajo, en tanto que el modelo de Hecksher
y Ohlin plantea que la causa del comercio se basa en las diferencias en la dotacion de
factores. Segln estas teorias, la especializacion comercial de los paises conlleva a
flujos de comercio de tipo interindustrial donde un pais exporta bienes intensivos en su
factor de produccion abundante e importa bienes complementarios desde el punto de
vista de su composicion factorial. Sin embargo, luego de la Segunda Guerra Mundial el
comercio se liberd y dio paso a la formacién de diversas areas de libre comercio que,
favorecidas por las reducciones arancelarias, facilitaron la expansion del intercambio
internacional. La teoria de la unién aduanera permitié explicar los beneficios y costos
de los procesos de integracién. Verdoorn (1949), Aquino (1960) y Balassa (1963),
citados por Furh (2008: 5) concluyeron que el comercio posguerra crecio
sustancialmente sobre el resto del mundo y con efectos distorsionadores minimos:

este comercio fue esencialmente intraindustrial.

El analisis del comercio de productos manufacturados entre paises desarrollados ha
demostrado que los flujos entre los mismos se ajustan cada vez menos al esquema
explicativo tradicional y, por el contrario, se observa que el comercio entre dichos
paises es de caracter intraindustrial: el comercio se caracteriza por la existencia
simultanea de importaciones y exportaciones dentro de un mismo sector. Si bien las
diferencias en la proporcion de factores daran lugar a la especializacion interindustrial,
elementos como economias de escala, diferenciacion de productos, imperfecciones de
mercado y gusto de los consumidores por la variedad, conduciran a la especializacion
intraindustrial en la produccion y el comercio. Adicionalmente, factores como los
costos de transporte, la ubicacién geografica, el nivel de ingresos y su distribucién, la
paridad cambiaria y el grado de agregaciéon de los productos, representan variables
determinantes para el crecimiento de este tipo de comercio en una region. En este
sentido, mientras el comercio basado en la ventaja comparativa puede ser mayor
cuando la diferencia de dotaciones entre naciones es mayor, el comercio intraindustrial

quizas sea mayor entre economias parecidas en tamafio y proporcioén de los factores.
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Las hipotesis anteriores han sido fundamentalmente estudiadas dentro de un marco de
intercambio comercial entre paises desarrollados, dejando abierta la posibilidad de que
estos planteamientos tedéricos varien su validez al ser aplicados bajo una estructura
comercial comprendida por paises con un nivel de desarrollo como el latinoamericano.
Por lo tanto, vale la pena analizar si un proceso de liberaciébn comercial como la
Comunidad Andina —CAN-, constituida por paises latinoamericanos en vias de
desarrollo, asi como también las caracteristicas econémicas y sociales de sus

miembros, han favorecido el crecimiento del comercio intraindustrial.

2. BASES TEORICAS

2.1. LA COMUNIDAD ANDINA

El 26 de mayo de 1969, cinco paises sudamericanos: Bolivia, Colombia, Chile,
Ecuador y Per(, firmaron el Acuerdo de Cartagena con el propdsito de mejorar el nivel
de vida de sus habitantes mediante la integracion y la cooperacion econémica y social.
De esa manera, se puso en marcha el proceso andino de integracion conocido como
Pacto Andino, Grupo Andino o Acuerdo de Cartagena. El 13 de febrero de 1973,
Venezuela se adhirié6 al Acuerdo; mientras que el 30 de octubre de 1976, Chile se

retiré de él.

El modelo predominante en los afios setenta era el de sustitucion de importaciones
gue protegia a la industria nacional imponiendo aranceles altos a los productos que
venian de afuera. Ese modelo entré en crisis, haciendo que la década de los ochenta
fuese una década perdida que afect6 a todos los paises de la regiéon. En 1989, el
comercio y el mercado adquirieron prioridad, lo que se reflejé en la adopcion de un
disefio estratégico donde el tema comercial era el predominante. Posteriormente, los
paises andinos eliminaron entre si los aranceles y formaron una zona de libre
comercio en 1993, donde las mercaderias circulaban libremente. Esto permitié que el
comercio intracomunitario creciera vertiginosamente. En noviembre de 1994, quedo
definida la Unién Aduanera Andina con la aprobacion del Arancel Externo Comuan y del
Sistema de Franjas de Precios aplicable a los principales productos agropecuarios.
Con el perfeccionamiento anterior de la zona de libre comercio y la expediciéon de una
serie de normas sobre eliminacion de restricciones no arancelarias, subsidios y
franquicias arancelarias, asi como reglas sobre competencia comercial, culminé la

estructuracion minima necesaria del mercado andino de productos.
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Posteriormente, los tratados de libre comercio bilaterales que negociaban Colombia y
Pert con Estados Unidos fueron motivos de fuertes desacuerdos con el gobierno
venezolano, hasta el punto en que el Ministerio de Relaciones Exteriores de la
Republica Bolivariana de Venezuela denunci6 el Acuerdo de Cartagena conforme a lo
establecido por el articulo 135 del Acuerdo el 22 de abril de 2006. En dicho articulo, la
Secretaria General de la CAN (2006: 07), estipula que la denuncia al Acuerdo de
Cartagena dara lugar a que cesen (para el pais denunciante):

...los derechos y obligaciones derivados de su condicion de

Miembro, con excepcion de las ventajas recibidas y otorgadas

de conformidad con el Programa de Liberacion de la

Subregidn, las cuales permaneceran en vigencia por un plazo

de cinco afios a partir de la denuncia.

Por lo tanto, de acuerdo con la Secretaria General de la CAN (2006: 8):
Los derechos y obligaciones de Venezuela relativos al
Programa de Liberacion, deben entenderse como: Derechos:
los bienes de origen venezolano, durante el periodo de cinco
afos, pueden circular libres de gravamenes y restricciones de
todo orden por la Subregion; asimismo gozan del trato
nacional... Obligaciones: los bienes originarios de los Paises
Miembros del Acuerdo de Cartagena, durante el periodo de
cinco afios, deben ingresar a Venezuela libres de gravamenes
y restricciones de todo orden; asimismo gozan del trato

nacional.

En este sentido, la accion del gobierno venezolano alejé gradualmente al pais
petrolero del acuerdo de integracion andino: durante el periodo comprendido entre
abril de 2006 y abril de 2011, Venezuela gozaria de los beneficios de la union
aduanera y cumplirian con sus obligaciones de manera regular pero sin poder incidir
sobre las politicas de integracién planteadas por la CAN, perdiendo de forma

automatica su condicién de miembro.

Vale la pena destacar que la CAN es una uniéon aduanera con un objetivo comun:
alcanzar un desarrollo integral, mas equilibrado y auténomo, mediante la integracion

andina, suramericana y latinoamericana. De acuerdo con la CEPAL, los paises
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andinos agrupaban casi 100 millones de habitantes en una superficie de 2.909.109
kilbmetros cuadrados, cuyo Producto Interno Bruto se estim6 en 521.499 millones de

dolares, para el afio 2010.

Como muestra el jError! No se encuentra el origen de la referencia., durante el
periodo 1996-2010, los paises miembros de la CAN observaron una recuperaciéon en
sus economias, en parte, como beneficio de las condiciones favorables del escenario
internacional que demandd mayores importaciones de la subregién. Se evidencia un
incremento pronunciado en el PIB per cépita de la regién, en especial el caso de
Ecuador que presenté un alza en este indicador de 118,49% durante esos 16 afios,
conforme con las estimaciones de la CEPAL (2010). Por otro lado, si bien existen
diferencias entre las estructuras econémicas de cada pais, los niveles de Inversion
Extranjera muestran la mayor discrepancia entre paises ubicando a Bolivia y Ecuador
en niveles similares mientras que Colombia y PerG alcanzaron niveles de inversion
extranjera superiores. Destaca el caso de Bolivia que para el 2005 obtuvo un nivel de

inversién extranjera negativo.

CUADRO 1. INDICADORES ECONOMICOS DE LOS PAISES CAN, 1996-2010

Poblacién Producto Interno Inversion
PAIS Afo (miles de hab.) Bruto per céapita Extranjera
: (US9) (mill US$)
1996 7.647 967 472
Bolivia 2005 9.182 1.040 -291
2010 10.031 1.958 651
1996 37.098 3.122 2.784
Colombia 2005 43.046 3.405 5.590
2010 46.299 6.237 203
1996 11.595 1.853 500
Ecuador 2005 13.060 2.829 493
2010 13.773 4.048 164
1996 24.350 2.295 3.488
Peru 2005 27.833 2.852 2.579
2010 29.495 5.334 7.113
1996 22.544 3.028 1.676
Venezuela 2005 26.724 5.445 1.422
2010 29.043 13.473 -3.974

Fuente: recopilacion basada en los datos de la CEPAL (2011). Cifras a precios corrientes.
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Por otro lado, durante el periodo 1996-2010, Venezuela presentd una de las
economias mas grandes de la regién andina. Para el afio 2010, el PIBpc —Producto
Interno Bruto Per Capita- venezolano duplicaba el de los paises CAN y en el caso
particular de Bolivia era siete veces superior. Sin embargo, el nivel de inversion
extranjera fue negativo para el afio 2010, traduciéndose en que la afluencia anual de
inversién extranjera habia sido insuficiente incluso para reponer el capital depreciado o
sustituir los capitales reexportados a su pais de origen, como en el caso de Bolivia en
el 2005.

Asi mismo, al comparar la estructura de las exportaciones de la CAN, se estima que el
bloque tuvo una similitud de 41,20% en los productos que exporto en el afio 2009. Si
tomamos en cuenta el comercio de Venezuela y la CAN, el ISE del periodo seria de
39,21% (Ramos, 2011: 59). En este sentido, el ISE puede ser considerado como un
patron de comportamiento, pues si las estructuras de exportacion entre dos paises son
parecidas, entonces la posibilidad de que intercambien productos provenientes de la
misma industria es mayor. Por tanto, los valores calculados del ISE asoman la
posibilidad de encontrar un comercio intraindustrial —ClI- significativo en la CAN, donde
quizas el mayor flujo intraindustrial se dé entre Colombia y sus socios comerciales,

mientras que el menor flujo intraindustrial seria entre Bolivia y sus socios comerciales.

2.2. EL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

El comercio intraindustrial, se define como el intercambio comercial de productos
pertenecientes a la misma industria, donde las caracteristicas de los mismos son
diferenciables. ElI modelo de Heckscher y Ohlin (1933) establece que los
determinantes de las ventajas comparativas y, por ende, del comercio internacional,
radican en la dotacion de factores. Sin embargo, si bien las diferencias en la
proporcion de factores daran lugar a la especializacion interindustrial, elementos como
economias de escala, diferenciacidn de productos, imperfecciones de mercado y gusto
de los consumidores por la variedad, conduciran a la especializacién intraindustrial en

la produccion y el comercio (Moscoso et al., 2004).

El intercambio intraindustrial puede aprovechar las economias de escala en la
produccion dado que la competencia internacional hara que cada industria produzca
s6lo una variedad y estilo de bien, lo que se traduce en bajos costos unitarios de

produccion (con pocas variedades se puede desarrollar maquinaria mas especializada
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y rapida para operaciones continuas); asi, se importa otra variedad o estilo. Bajo este
enfoque, el CIll beneficia a los consumidores a través de un mayor namero de
productos diferenciados, bien sea a través de la diversificacion horizontal (diferentes
variedades de un producto se caracterizan por diferentes atributos) o la diversificacion

vertical (diferentes variedades ofrecen diversas calidades o niveles de servicio).

Asi mismo, Krugman y Obstfeld (1994), citados por Furh (2008: 6), analizan las
diferencias entre el comercio intraindustrial e interindustrial bajo el punto de vista de la
estructura de mercado al cual pertenecen y afirman que:

El comercio intraindustrial se diferencia del comercio surgido

de las ventajas comparativas, pues el primero surge en un

esquema de competencia monopolistica en que la industria

de manufacturas no es una industria de competencia perfecta

gue produce un producto homogéneo, sino por el contrario, es

una industria donde se producen distintos productos o

variedades.

En otras palabras, las estructuras competitivas actuales estan en la blsqueda de
situaciones de competencia monopdlica a través de la diferenciacion del producto. Se
busca diferenciar el producto en elementos dirigidos a adecuarse a las preferencias
del consumidor o a ocupar determinados segmentos de mercado, ya sea a nivel

técnico (bienes de produccién) o por razones de ingreso (bienes de consumo).

2.3. COMERCIO INTRAINDUSTRIAL E INTEGRACION

En términos generales, la liberacion comercial favorece el crecimiento del comercio
intraindustrial porque mejora la expansion del comercio total: la disminucién o
eliminacion de aranceles y barreras al comercio generaran comercio. La evidencia
empirica de este enunciado comenzé a analizarse posterior a la Segunda Guerra
Mundial cuando el comercio se liberd considerablemente. El proceso de adaptacion
hacia la liberacion comercial generd especializaciones en los aparatos productivos
como respuesta a los ajustes en los costos que causaron migraciones en los factores
de produccion de una actividad a otra. A diferencia de la enorme reasignacion de
recursos esperada por la teoria tradicional, se incrementé la productividad de todos los
factores de produccién y el comercio postguerra crecidé sustancialmente sobre el resto

del mundo y con efectos distorsionadores minimos.
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Helpman y Krugman (1985), probaron que los costos de ajuste asociados a la
liberacién comercial dependian del tipo de comercio. En este sentido, la Hipétesis de
Ajuste Suave plantea que: mientras la expansion del comercio interindustrial requiere
transferencias de factores desde industrias sustitutivas de importaciones a industrias
orientadas a la exportacion, la expansién a través del comercio intraindustrial requiere

s6lo una especializacion dentro de la industria.

2.4. DETERMINANTES DEL COMERCIO INTRAINDUSTRIAL

DIFERENCIACION DE LOS PRODUCTOS

Segun Selaive (1998) los productos de una industria en particular tendrdn un mayor
Cll en funcion positiva de la diferenciacion del producto y negativa de la
estandarizacion de éste. Como los gustos varian en innumerables formas entre cada
consumidor, para un pais no es posible variar las caracteristicas de los bienes
producidos en la misma magnitud entonces se desarrolla el CIl debido a la

diferenciacién de los productos.

Evidencia de ello es que el avance de los procesos tecnolégicos para la fabricacion de
los bienes y la generacion de valor agregado dentro de los mismos se han traducido
en grandes diferenciaciones horizontales y verticales en los productos y, por ende, en

el incremento del CII.

COSTOS DE TRANSPORTE, UBICACION GEOGRAFICA E INTEGRACION

Para Furh “en un pais con un extenso territorio los costos de transporte de un bien
pueden estimular el comercio intraindustrial al generar un mercado potencial para
productores ubicados cerca de las fronteras” (2008: 8). A su vez, se esperaria que el
Cll fuese mayor en el comercio de paises sujetos a alguna clase de integracion
economica: la integracién es, en la practica, mas probable entre paises cercanos
geografica, politica y econdmicamente, donde las demandas también son mas

similares y resultan en patrones de demanda semejantes.

Como soporte de este supuesto, Helpman y Krugman (1985), citados por Daicich
(2009: 9), demostraron que el proceso de adaptacion hacia la liberaciéon comercial
genero especializaciones en los aparatos productivos como respuesta a los ajustes en
los costos que causaron migraciones en los factores de produccion de una actividad a

otra. A diferencia de la enorme reasignacién de recursos esperada por la teoria
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tradicional se incrementd la productividad de todos los factores de produccion y el
comercio posguerra crecié sustancialmente sobre el resto del mundo y con efectos
distorsionadores minimos. En este sentido, los costos de ajuste asociados a la
liberacién comercial dependen del tipo de comercio, tal como plantea la Hip6tesis de
Ajuste Suave: mientras la expansion del comercio interindustrial requiere
transferencias de factores desde industrias sustitutivas de importaciones a industrias
orientadas a la exportacion, la expansion a través del Cll requiere sélo una

especializacion dentro de la industria.

LAS ECONOMIAS DE ESCALA

Si se ha desarrollado CIl en dos versiones de un producto, es posible que cada
empresa productora aprenda como hacer la versidn extranjera, surgiendo asi
economias de escala dinamicas donde los costos de produccion por unidad se ven
reducidos debido a la experiencia de producir un bien particular, traduciéndose esto en
un mayor nivel de ventas futuro. Como cada pais importa una version y exporta la otra,

el Cll crece en el tiempo debido a la experiencia en la produccion.

En otras palabras, segun Selavie “la amplitud de las economias de escala dentro de
una industria generaria un mayor comercio intraindustrial al producir diferenciales de
precios entre industrias de distintos paises e inducir la especializacién intraindustrial”
(1998: 7). Leoz y Azpiazu (1986: 22) concluyen que la ausencia significativa de ClI
vendria determinada por las caracteristicas de la industria, su nivel de diversificacion y

por consiguiente del eventual aprovechamiento de las economias de escala.

NIVEL DE INGRESO Y SU DISTRIBUCION

Selaive (1998) plantea que paises con altos ingresos per capita poseen una alta
capacidad para innovar y producir bienes diferenciados, al mismo tiempo que se
caracterizan por una demanda altamente diferenciada que les permite la explotacion
de economias de escala en la produccion de una amplia variedad de productos. En
este contexto, el Cll entre un par de paises ser& menor mientras mayores sean las

diferencias entre sus ingresos per capita.

Por otro lado, para Grubel (1970), citado por Furh (2008: 13), aunque dos paises
tengan ingresos per capita similares las diferencias en la distribucién de dicho ingreso

pueden generar Cll: Los productores en un pais con fuerte concentracion de la riqueza
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buscaran producir bienes que satisfagan a la mayor cantidad de poblacion, siendo
estos de menores ingresos; por otro lado, si la distribucion de rigueza es menos
sesgada los productores fabricaran productos que satisfacen las necesidades de una
mayoria de clase media-alta. Entonces, las familias con altos ingresos que habitan en
el pais con fuerte concentracién de riqueza compraran el bien de los productores del
otro pais pues las empresas de su pais no producen la variedad que les satisfacen y

viceversa.

TiPO DE CAMBIO

La devaluacion de una moneda nacional se traduce en la disminucion de las
importaciones, lo que llevara a un incremento en el costo de los bienes finales cuyos
insumos son de origen extranjero. Para sopesar este aumento en los costos, los
bienes seran producidos con diferentes variaciones que modificarian sus
caracteristicas tanto de atributos como de calidad. Es en esta diferenciacion de
productos, que no tendria significancia bajo el punto de vista del comercio tradicional,
donde se fomentan los nichos de mercado para que el CII crezca, aprovechando la

diferenciacién horizontal y vertical.

GRADO DE AGREGACION DEL PRODUCTO

Para Selaive, “se esperaria que el comercio intraindustrial fuera mas intenso si la
definicion de industria es mas amplia” (1998: 7) dado que algun grado de CIlI resulta
del grado de desagregacion de la clasificacion que se utilice. Esta hipétesis se basa en
la metodologia de analisis de datos aplicada: si se analiza una categoria amplia sera

mayor el Cll en comparacion con el andlisis de una categoria mas pequefia.

En este apartado cabe destacar que, para muchos economistas y estudiosos del tema,
el andlisis del Cll es producto de la estadistica debido a los niveles de agregacion
aplicados. Sin embargo, muchos sostienen que el Cll existe como caracteristica
economica del comercio y no como simple resultado de categorias agregativas de

clasificacion.

3. METODOLOGIA
En la investigacion se calculan, clasifican y contrarrestan todos los elementos
relacionados, tedrica y empiricamente, con el comercio intraindustrial en la CAN, con

el fin de analizar su comportamiento durante el periodo 1996-2011. El analisis se
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sustenta en los datos publicados por el Banco Interamericano de Desarrollo —BID-, la
Asociacion Latinoamericana de Integracién —ALADI-, y la Comision Econdémica para
América Latina y el Caribe —CEPAL-, a través de sus diferentes unidades de
investigacion e informacién estadistica. Los datos se clasifican como temporales
recogidos en periodos anuales consecutivos y se caracterizan por ser confiables,

precisos, pertinentes y consistentes.

Respecto a la poblacion utilizada se debe aclarar que, aunque la CAN esta
conformada actualmente por la uniéon aduanera entre Bolivia, Colombia, Ecuador y
Per(; la denuncia de Venezuela fue realizada en abril de 2006 y el pais petrolero entré
en el Programa de Liberacion del Acuerdo de Cartagena, bajo el cual durante un
periodo de cinco afios Venezuela gozaria de los beneficios y responderia a las
obligaciones del tratado pero perderia su condicion de miembro. En este sentido,
considerando que el estudio comprende el periodo 1996-2011, la investigacion incluye
la participacion de Venezuela hasta el afio 2005, y para los afios posteriores a la
denuncia, incluyendo el afio 2006, la investigacion comprende soélo la participacion de
los cuatro miembros actuales. Sin embargo, por motivos académicos, a fin de
establecer un esquema comparativo sobre el comportamiento del comercio
intraindustrial en la CAN y sus determinantes durante el periodo 1996-2011, se
estimaran dos escenarios adicionales: un primer escenario en el que se consideran
como poblacién soélo los cuatro miembros actuales durante todo el periodo, y un
segundo escenario en el que se consideran como poblacién los cinco paises durante

todo el periodo.

Por otro lado, dado que la informacién estadistica original se encontraba medida en
dolares americanos a precios corrientes los valores eran afectados por el nivel de
precios, por ello se deflactaron las variables haciendo uso del IPC Estadounidense —
indice de Precios al Consumo- con afio base 1982-1984 (United States Deparment of
Labor, 2011) a fin de convertirlas en series reales y evitar que la variacion de los

precios afectara el comportamiento de las series.

3.1. CALCULO DEL INDICE DE ClI
La medida de Grubel y Lloyd (1975) del Cll se basa en el grado de yuxtaposicion de
los flujos comerciales a nivel de una industria, desagregando el Comercio Total, CT,

de la industria i del pais j, en comercio intraindustrial, y comercio neto —CN-:
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CTr—cCIr + CN
CT =(X;;+ M;); CN = |X;; — M|
CII =CT — €N = (X;+ M;;) — | X, — M|

donde: X;, representa las exportaciones de la industria i del pais j, y M; representa las

importaciones de la industria i del pais j, |¥;; — M;;| es el comercio neto, (X;; + M;;| el
comercio total y la diferencia entre ambos: (X;;+ M;;)— |x;; — M;;| el comercio

intraindustrial.

De esta manera, el indice de comercio intraindustrial, ICIl, busca representar la

participacion del Cll en el intercambio total medido a través del indicador Bi:

5, — E”:.}. . 100 = '[X:'}' + Me_.-} B |X:';- — Mf;-| « 100 = (1 _ M) # 100
CT;; {Xi}-+ M:‘}'} {Xz'}' + Mf}'}

El indice B;, varia entre 0 y 100. Si X; = 0 o M;= 0, entonces B; = 0, es decir, el pais j
no mantiene CIlI para el producto i en cualquiera de los dos casos. Por el contrario, si
Xij = M, entonces B; = 100. Segun el valor de B; obtenido se pueden distinguir tres
niveles de Cll: de una via, o comercio interindustrial, para aquellas industrias con
indices inferiores al 10%; de dos vias, para aquellas industrias que muestran un
comercio débil con valores ubicados entre el 10% y el 30%, y de dos vias significativo,

para aquellas industrias donde el indicador obtenido es superior al 30%.

Dado que el nivel de agregaciéon ha sido uno de los principales cuestionamientos de
este indice algunos estudiosos del tema han propuesto analizar el comercio en los
niveles deseados, como por ejemplo, promediando el indice usando como
ponderaciéon su participacion en el comercio total del sector o regién en cuestion
(Selaive, 1998). Tomando como eje este planteamiento, en la investigacion se
estimara el ICIl para cada seccion de la Clasificacion Unificada de Comercio
Internacional —CUCI-, a través del flujo bilateral de los paises miembros de la CAN.
Para el comercio intraindustrial global se tomara el promedio aritmético de todas las

secciones, considerando la participacion y posterior retiro de Venezuela del blogque.

Cabe destacar que la desagregacion de los productos se hizo con base en la Revision

4 de la CUCI, publicada por las Naciones Unidas en 2008 compuesta por: 10
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Secciones, 67 Capitulos, 262 Grupos, 1.023 Subgrupos y 2.970 Rubros
(observaciones) para cada uno de los paises. Esta clasificacion fue cotejada con la
informacion disponible en las publicaciones estadisticas de la ALADI para realizar los

céalculos.

Adicionalmente, para evitar sobrevaloracidon en los datos, en el célculo del ICIl se
consideran las exportaciones del pais | hacia el pais k, equivalentes a las
Importaciones del pais k provenientes del pais j. Para la Camara Internacional de
Comercio, los precios libres a bordo, FOB (por sus siglas en inglés Free on Board)
implican que la mercancia es puesta a bordo del barco con todos los gastos, derechos
y riesgos a cargo del vendedor hasta que la mercancia haya pasado la borda del barco
con el flete excluido; mientras que los precios Costo, Seguro y Flete —CIF- (por sus
siglas en inglés Cost, Insurance and Freight) implican que la mercancia es puesta en
puerto de destino con flete pagado y seguro cubierto. Las cifras ofrecidas por la ALADI
miden las exportaciones en precios FOB, mientras que las importaciones son medidas
en precios CIF. Al ser unidades de medidas diferentes no permiten una comparacion
exacta como la exigida por el indicador Bi, razon por la cual se efectla la

consideracién anterior.

3.2. ESTIMACION DE LOS DETERMINANTES DEL CII EN LA CAN

Para contrarrestar los supuestos teéricos descritos previamente con las realidades
economicas, sociales y politicas de los paises miembros de la CAN, a fin de analizar
los determinantes del CIl en la region, se construyeron varios modelos de respuesta
binaria con datos de panel. Al utilizar modelos de datos panel se estudia de manera
mas eficiente la dindmica de cambio propia de cada seccidn transversal, gracias a que
la combinacién de series de tiempo proporciona mayor cantidad de datos, menor
colinealidad entre variables, mas grados de libertad y mayor eficiencia. Por otro lado,
dado que el ICII, B;, tiene valores restringidos entre 0 y 1, plantear el analisis de
regresion a través de un modelo donde Y sea una variable cualitativa permitira

encontrar la probabilidad de que exista ClI significativo en la CAN.

Dadas estas especificaciones se estimaron parametros consistentes maximizando el

logaritmo de la funcién de verosimilitud:
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n r

Z{ﬂrlagmxfrﬁ}] +(1—Y,)loglt — F (X, B}

j=1t=1

a través de un modelo probit, donde:

e la funcién de distribucién viene dada por la integral:

N O
P, =E(Y,, = 1|X;p) = f(X;:B) = T " e h /2 dy
4 2m.

=

siendo Py la probabilidad de éxito

e Y; es una variable binaria, donde Y=1 si el acontecimiento es exitoso o Y=0
para el caso contrario. En este sentido, el ICIl es transformado para correr el
modelo considerando como evento exitoso la existencia significativa de CII: se
asigna el numero 1 a todos aquellos valores en los que B; sea mayor a 30% y
0 para aquellos valores en los que B; sea menor, siguiendo el criterio de que si

Bi = 30% el CllI es considerado significativo de dos vias.

4.  ANALISIS DE RESULTADOS

4.1. EVOLUCION DEL CIl EN LA CAN

Con base en la metodologia elaborada por Grubel y Lloyd (1975) y considerando la
Clasificacién Unificada de Comercio Internacional, como grado de agregacion de los
productos, se estimé que durante el periodo 1996-2009 el indice de comercio
intraindustrial de la CAN se promedié en 24%, lo que evidencia un intercambio

intraindustrial débil en la regién andina.

Entre 1996 y 2002, el ICIl se promediaba en 24,23% y sus variaciones no superaron
los tres puntos porcentuales, mientras que durante los afios 2002 y 2004, comenzé un
decrecimiento cercano a cinco puntos porcentuales que ubic6 al ICIl en 20,4%. Tal
comportamiento iba de la mano con el crecimiento de las exportaciones
intracomunitarias de caracter interindustrial, promovidas por la recuperacion
economica de Venezuela quien aumento la venta de productos petroleros a toda la
regiéon andina, recuperd sus relaciones con Colombia e incrementé las importaciones
desde Perl( y Bolivia. Una vez Venezuela denuncié el Acuerdo de Cartagena los

niveles de CIl alcanzaron tasas de crecimiento superiores al 33% interanual
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incrementando un valor inicial de 20,37% (2006) hasta lograr un ICIl de 27,09%
(2009).

GRAFICO 1. EvoLuciON DEL ICII EN LA CAN.
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Fuente: célculos propios en base a datos ALADI (2010)

La teoria establece que el Cll esta relacionado con los procesos de integracion de
manera directa dado que la liberacién comercial se traduce en un incremento en los
niveles de comercio y los costos asociados a tal expansién favorecen el desarrollo del
comercio de caracter intraindustrial. En este sentido, el nivel de Cll estimado dentro de
la CAN durante el periodo 1996-2009, a pesar de ser considerado débil, coincide con
un proceso de integracion que -si bien ha generado aumentos importantes en el
comercio intrarregional- ain carece de aportes significativos para combinar las
diferentes estructuras de produccion que podrian mejorar al establecerse politicas

sectoriales especificas.

Venezuela y su estructura de comercio son evidencia clara de la afirmacién anterior. Si
se compara el ICIl durante el periodo 2006-2009, considerando el promedio de
comercio entre los cuatro paises miembros y el promedio de comercio con la
participacion del pais petrolero en el bloque, el indicador pasaria de 23,95% a 19,64%;
es decir, la diferencia entre un ambiente y otro podria ser consecuencia de una
estructura de comercio que difiere en el intercambio comercial de las industrias de la
CAN.
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4.2. EL Cll POR SECCIONES DE LA CUCI

Durante el periodo 1996-2005 el Cll de la CAN se caracteriz6 por ligeras fluctuaciones
en la mayor parte de las industrias, manifestando variaciones interanuales cercanas a
los cinco puntos porcentuales. Aislada de este promedio se encuentra la industria de
aceites, grasas y ceras, cuya variabilidad interanual super6 los 10 puntos porcentuales

en cuatro de los afios analizados, a saber: 1998, 2000, 2002 y 2003.

El intercambio intraindustrial de mayores proporciones en la CAN se dio en la industria
de las maquinarias y equipos de transporte llegando a alcanzar niveles de 51,72%
(1998), promediando para el periodo 1996-2005 un ICIl de 45,61%. Por otro lado, en
las industrias de combustibles y lubricantes y productos alimenticios se calculé que: en
la primera el ICIl fue de 14,28%, mientras que en la segunda fue de 14,43%,
observando los menores niveles a finales de los afios noventa cuando el indicador de
intercambio intraindustrial de combustibles y lubricantes se encontré por debajo del
10%. Adicionalmente, segun las estimaciones elaboradas, durante el periodo 1996-
2005 el ICIl de los sectores: materiales crudos no comestibles, articulos
manufacturados, productos quimicos, aceites, grasas y ceras y otros articulos
manufacturados, mantuvieron las tendencias mas estables, promediando indicadores
de 20,65%, 21,65%, 25,21%, 24,69% y 26,71%, respectivamente.

A partir del afio 2006, cuando Venezuela se retira de la CAN, el mayor intercambio
intraindustrial se mantuvo en la seccién de maquinarias y equipos de transporte,
aunque el indicador durante el periodo 2006-2009 mostré un repunte de cuatro puntos
para aumentar a un ICll promedio de 49,1%. El cambio mas notorio se observa en la
industria de las bebidas y tabacos que manifestd un ICIl de 32,44% para el 2009,
siendo el tercer indice mas alto de la regién en ese afio, promediando durante el
periodo un ICIl de 25,14%. Al mismo tiempo, analizando los datos de la ALADI, se
evidencia que los otros articulos manufacturados incrementaron su comercio
intraindustrial respecto a los niveles que mantenian en afios anteriores. Otro
comportamiento que vale la pena resaltar es el de la industria de aceites, grasas y
ceras que a diferencia del periodo anterior muestra una volatilidad mas baja y un ICII

inferior (10,83%, en promedio) siendo este el nivel mas débil del periodo.
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CuUADRO 2. ICIl POR SECCION DE LA CUCI, 1996-2009

2006-2009 2006-2009

1996-2005 a) (b)

0. Productos Alimenticios 14,43% 17,70% 11,82%
1. Bebidas y Tabacos 19,06% 25,14% 21,68%
éo“rfq%tsetf'b"’}f: Crudos No 20,65% 21,98% 16,81%
3. Combustibles y Lubricantes 14,28% 19,65% 16,88%
4. Aceites, Grasas y Ceras 24,69% 10,83% 7,58%
5. Productos Quimicos 25,21% 19,77% 25,55%
6. Articulos Manufacturados 21,65% 21,64% 16,65%
%ngglr?:”as y Equipos de 45,61% 49,10% 38,99%
8. Otros Articulos Manufacturados 26,71% 29.77% 20,77%

ICIl de la CAN 23,59% 23,95% 19,64%

Fuente: Calculos propios con base en los datos de la ALADI (2010).
(a)Calculos excluyendo a Venezuela. (b) Célculos incluyendo a Venezuela.

Ahora bien, si se considera la participacion de Venezuela en el comercio del bloque
andino los datos permiten reconocer que la presencia de este pais distorsiona el
intercambio intraindustrial de la CAN como evidencia de manera comparativa el
Cuadro 2. Si bien la industria de maquinarias y equipos de transporte mantiene el
indicador mas alto el nivel es inferior al obtenido por el promedio entre Bolivia,
Colombia, Ecuador y Peru, ocurriendo lo mismo en la mayoria de los casos. Aunado al
analisis anterior, contrario al comportamiento presentado por las bebidas y tabacos, se
evidencia como el retiro de Venezuela de la CAN afect6 -fundamentalmente- al sector
de productos quimicos. Finalmente, si se comparan ambos periodos el ICIl es de
19,77% si no se considera la presencia del pais petrolero mientras que al incluirlo el
ICIl aumenta a 25,55%.

4.3. INTERCAMBIO INTRAINDUSTRIAL BILATERAL

ICIl de una Via

Caracterizados por un comportamiento volatil y por los ICIl mas bajos de la region, se
encuentran los intercambios bilaterales de: Bolivia-Colombia y Ecuador-Bolivia. Los
indicadores estimados muestran una variabilidad interanual de hasta diez puntos

porcentuales durante el periodo 1996-2009.

Entre Bolivia y Colombia, el indice alcanzé un valor promedio de sélo 7,21% durante el

periodo 1996-2009, con un mayor volumen de intercambio intraindustrial en el sector
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de las maquinarias y equipos de transporte alcanzando un promedio de 23,21%
durante el periodo analizado. Por su parte, entre Ecuador y Bolivia se estimé un ICII
de 7,77% promedio para los 14 afios analizados, donde destacan las industrias de
maquinarias y equipos de transporte (22,6%) y otros articulos manufacturados
(22,5%).

ICII DE Dos ViAs DEBIL

Con una volatilidad menor a la descripta en la clasificacion anterior, sélo el comercio
entre Per( y Bolivia muestra un ICII entre el 10% y 30% durante el periodo estudiado
por lo que se le considera de dos vias débil, con una tendencia a la baja luego del afio
2002 y un posterior repunte pasado el afio 2006. Entre los afios 1996-2009 el ICII se
promedi6 en 24,85% siendo la industria de maquinarias y equipos de transporte la que
produjo mayor intercambio ubicando su ICII en 63%, mientras que el menor indice se

observo en la industria de materiales crudos no comestibles (2,15%).

En la industria de aceites, grasas y ceras llama la atencién que el indicador se
valoraba en niveles superiores al 25% antes del afio 2003 para luego demostrar una
caida significativa a valores inferiores al 5% posterior a dicho afio. Entre tanto, el ClI
de mayor estabilidad se mostré en las industrias de productos quimicos (9,26%) y
materiales crudos no comestibles. Sectores como materiales y equipos de transporte,
y combustibles y lubricantes (49,89%) mostraron una mayor volatilidad que alcanzé

cambios de hasta setenta puntos porcentuales.

ICII DE DOS VIAS SIGNIFICATIVO

Mostrando los indicadores mas estables del periodo se encuentran los ICIl entre
Colombia-Peru, Ecuador-Pert y Colombia-Ecuador, donde destaca la participacion de
Colombia con dos de sus socios comerciales (caso contrario al demostrado por el

comercio de Bolivia).

Entre Colombia y Pera el ICIl fue de 30% durante el periodo 1996-2009. En este
comercio destacd principalmente la industria de materiales crudos no comestibles que,
con un ICIl promedio de 64,56%, alcanz6 valores superiores al 86% logrando un
intercambio comercial superior a los 96 millones de ddlares durante los afios

estudiados. ElI menor intercambio fue observado entre las industrias de productos
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alimenticios y combustibles y lubricantes, cuyos indicadores se encontraron cercanos
al 10%.

La volatilidad caracterizé al comercio bilateral entre Perl y Colombia con industrias
como la de aceites, grasas y ceras (29,75%) que mostrd bruscos cambios superiores a
los noventa puntos porcentuales, o la industria de materiales crudos no comestibles
(64,56%) cuyas variaciones superaron los cuarenta puntos porcentuales. Entre el
periodo 2002-2006 ocurre un ligero fenédmeno de estabilidad en el Cll de todas las
industrias para luego mostrar una tendencia al alza posterior al 2006. La menor
variabilidad fue presentada por los articulos manufacturados (20,39%) y los productos
qguimicos (29,16%) donde la variacion interanual no superé los seis puntos

porcentuales.

Por su parte, Ecuador y Perd presentan uno de los ICIl mas elevados de la region
estimandose un ICII cercano al 31% durante el periodo 1996-2009, destacando las
industrias de maquinarias y equipos de transporte (68,85%) y productos quimicos
(45,39%). Entre ambas industrias el comercio superé los 460 millones de ddlares con
un considerable aumento después del afio 2006 demostrado por los dos sectores. Los
indicadores mas bajos se observaron en la industria de materiales crudos No
comestibles (10,35%) y la industria de combustibles y lubricantes (9,06%). Sin
embargo, a pesar de su bajo nivel de CIl, en términos monetarios la industria de
combustibles y lubricantes comercializ6 bienes en un monto superior a los 3.997
millones de dolares donde también se observa un claro aumento luego del 2006. Este
fendbmeno parece indicar que el comercio que previamente mantenia Per( con

Venezuela ha sido suplido gradualmente por las exportaciones de Ecuador.

Finalmente, el comercio con mayor nivel de intercambio intraindustrial en la CAN
durante el periodo 1996-2009 se dio en la relacion bilateral entre Colombia y Ecuador,
alcanzando un nivel promedio de 37,24%. En este andlisis es necesario recordar que
el intercambio comercial se vio afectado por la crisis diplomatica acaecida en 2008
que, si bien no es objeto de la investigacion, influyd en los niveles de comercio bilateral
entre las naciones. En términos generales, ICll se mantuvo estable en los afios
estudiados, aunque el mayor auge se observd en los sectores de maquinarias y

equipos de transporte (64,31%) y de bebidas y tabacos (59,86%) especialmente
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posterior al afio 2006, donde ambas industrias repuntaron sus intercambios. Soélo el

intercambio de combustibles y lubricantes obtuvo un ICII inferior al 10%.

Por otro lado, vale la pena destacar que el indicador es menos volatil comparado con
las relaciones observadas previamente, sin embargo, industrias como la de aceites,
grasas y ceras (31,09%) y maquinarias y equipos de transporte presentan altas
variaciones interanuales durante todo el periodo. Caso contrario sucede con las
industrias de productos quimicos (27,51%) y articulos manufacturados (44,51%) donde

las variaciones interanuales no sobrepasaron los diez puntos porcentuales.

EL CASO DE VENEZUELA

La relacion bilateral con menor intercambio intraindustrial en la region durante el
periodo 1996-2009 se present6 entre Venezuela y Bolivia, donde el ICIl se ubicd en
6,25% producto del promedio de un comercio donde la industria de maquinarias y
equipos de transporte presentd un ICIl superior al 30% y los otros articulos
manufacturados arrojaron un ICIl de 17,23%, mientras que en cuatro de las diez

secciones de la CUCI no se presentd un intercambio superior al 1%.

Asi mismo, el comercio bilateral entre Venezuela y Ecuador se ubicé en un promedio
de 23,12% caracterizandose en los 14 afios estudiados por un intercambio importante
en la industria de productos quimicos (40,1%) y un indicador inferior al 10% en la
industria de materiales crudos no comestibles (9,28%). Vale la pena resaltar que
posterior al afio 2006 el intercambio intraindustrial se redujo drasticamente. Para el
afio 2008, s6lo se mantuvo comercio en cinco sectores y en cuatro de ellos los valores
fueron inferiores al 10%. Las reducciones mas notorias se dieron en los articulos

manufacturados y en las maquinarias y equipos de transporte.

A su vez, para el periodo 1996-2009 el ICIlI entre Per( y Venezuela se estimd en
24,87%. La industria con mayor nivel de comercio fue la industria de maquinarias y
equipos transporte (55,11%) seguida de los sectores de materiales crudos no
comestibles (38%), aceites, grasas y ceras (36,7%) y productos quimicos (36,41%). En
esta relacién bilateral se hace notoria la disminucién del indicador luego del afio 2006,
cuando Venezuela anuncia su retiro de la CAN: si bien todas las industrias se vieron
afectadas, destaca la disminucién del indicador en la seccién de productos quimicos,
al pasar de 63,74% (2006) a 35,65% (2009), asi como también la seccion de aceites,
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grasas y ceras que luego de alcanzar valores superiores al 70% (2003) dej6 de tener

intercambio comercial significativo para el periodo 2006-2009.

Por otro lado, considerada la relacion mas importante dentro del bloque andino, el
intercambio intraindustrial entre Colombia y Venezuela se encontré en promedio en
32,56% durante el periodo 1996-2009. De la mano con las crisis politicas que han
sostenido Colombia y Venezuela en los ultimos afos, el comercio bilateral entre este
par de paises fue el mas afectado luego de la decisién del presidente venezolano de
dar por culminado el tratado entre Venezuela y la CAN. Entre 1996 y el 2005 el CII
colombo-venezolano era de 38,72% y pas6 a 17,18% en el periodo 2006-2009; es
decir, la disminucion fue de 21,54 puntos porcentuales. Sectores como los productos
quimicos (53,12%) y los dedicados a las maquinarias y equipos de transporte
(46,82%) eran los de mayor intercambio intraindustrial, y luego del afio 2006 estos
sectores redujeron su comercio poco mas del 30%. El cambio en la seccién de aceites,
grasas y ceras fue el mas drastico al disminuir cerca de treinta y cuatro puntos

porcentuales su indice.

4.4. ESTIMACIONES DEL ClI

Con el fin de contrarrestar los supuestos tedricos con un modelo empirico que simule
los factores que influyeron sobre el comportamiento del Cll en la CAN se plante6 un
analisis econométrico que determine si la estructura econémica y social de los paises
pudo influir sobre tal comportamiento durante el periodo 1996-2009. Se seleccionaron
como variables exdgenas: el Producto Interno Bruto per capita —PIBpc-, la Distribucion
del Ingreso —DlI-, los Costos de Transporte —CT-, la Inversién Extranjera Directa —IED-,
el Tipo de Cambio -TC-, y la participacion de un pais como miembro de la Union
Aduanera —UA-. Los datos para cada variable incluyen 70 observaciones provenientes
del estudio de 14 periodos para 5 grupos, que conforman un panel de datos completo
de 420 observaciones. EI Cuadro N°3, resume la descripcion general de estas

variables:
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CUADRO 3. DESCRIPCION DE LAS VARIABLES EXPLICATIVAS DEL MODELO
- FUENTE DE
VARIABLE DEFINICION UNIDAD DE MEDIDA LOS DATOS
Base de datos
Sumatoria de todos los bienes y Ddlares Americanos a y
PIBpc servicios finales que se producen y precios constantes publicaciones
transan en una economia, por persona (1982-84 = 100) estadisticas de
la CEPAL
Relacién entre el ingreso acumulado por Base de datos
s 9 op Relacion Quintil 5/ y
el 20% maés rico de los hogares (quintil 5) s L7
DI - ) Quintil 1 publicaciones
y el ingreso acumulado por el 20% mas - disti d
obre de los hogares (quintil 1) (proporcion) estadisticas de
P la CEPAL
Aranceles y demas costos que deben . .
Ddlares Americanos a L
cancelar los productos exportados desde : Publicaciones
CT precios constantes

un pais extranjero hacia una economia del BID

nacional (1982-84 = 100)

Base de datos
Ddlares Americanos a y
precios constantes publicaciones

Colocacion de capital en una nacion
IED extranjera con el objeto de

internacionalizar el capital nacional

(1982-84 = 100)

estadisticas de

la CEPAL
Valor de una moneda extranjera Moneda Nacional por Bancos
TC expresada en términos de la moneda . : P Centrales de
. Ddlar Americano P
nacional cada pais
Variable de escala nominal (dummy) Toma el valor 1 durante Base de datos
incluida en el modelo para representar la el periodo 1996-2005 e
UA publicaciones

presencia o no de Venezuela dentro de la Toma el valor O durante

CAN. el periodo 2006-2009  SStadisticas de

la CEPAL

Fuente: elaboracion propia.

TRANSFORMACION DE VARIABLES

Cuando las variables estan expresadas en unidades de medida reflejan incrementos
en niveles que pueden tener el mismo comportamiento que la variable endégena, pero
es0 no significa que esas variables sean realmente causas explicativas de los cambios
en la variable dependiente, por lo que el modelo estimado podria tener problemas de
especificacion (Gujarati, 2004: 234). Por el contrario, si las variables estan expresadas
en términos logaritmicos la tendencia de los datos y su dispersion disminuyen,
permitiendo estimar un modelo confiable y efectivo. Adicionalmente, se realizé la
prueba de Fisher, basada en la prueba de Dickey-Fuller Argumentada, donde se
implica que si X esta integrada su nivel rezagado (Xi-1) proporcionara informacion

relevante para predecir el cambio en Xj.
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Conforme a los supuestos previos, las variables explicativas fueron transformadas: en
primer lugar a logaritmos y en segundo lugar a sus diferencias sucesivas. El Cuadro
N°4 muestra que con un nivel de significancia de 1% puede afirmarse que la variable
LTC es estacionaria (LTC~I[0]). Asi mismo, evidencia que las variables LPIBpc, LCT y
LIED presentaron raices unitarias por lo que se tomaron sus primeras diferencias (D1)

gue segun la prueba de Fisher son todas estacionarias.

CUADRO 4. PRUEBA DE FISHER DE RAIZ UNITARIA PARA LAS VARIABLES EXPLICATIVAS

X, ORIGINALES PRIMERA DIFERENCIA (D1)
' Estadistico p-value Estadistico p-value
LPIBpc 3,56892 0,9998 -1,2752 0,1011
LCT 1,7329 0,9584 -3,8411 0,0001
LTC -21,2110 0,0170 -
LIED 1,0243 0,8472 -4,7516 0,0000

Fuente: resumen de los resultados del paquete estadistico STATA.

MODELOS ESTIMADOS

En una primera instancia el andlisis de regresién planteado no arroja un modelo
satisfactorio bajo el punto de vista estadistico, pues soOlo los parametros
correspondientes a los costos de transporte y tipo de cambio resultan significativos.
Por tanto, se rechaza la hipétesis nula de que los supuestos tedricos descritos
previamente explicaron en conjunto el comportamiento del comercio intraindustrial en
la CAN durante el periodo 1996-2009. En el Cuadro 5 se sintetizan los coeficientes
estimados para la regresion.

CUADRO 5. MODELO ORIGINAL ESTIMADO

Xi (ESTIM1)
LPIBpc (D1) 5,314412
LDI -0,5825687
LCT (D1) -3,529693 *
LTC 0,5903039 *
LIED (D1) -0,4383824
UA 1,361872
cons -4,348979
Wald chi2 6,55
Prob. Wald chi2 0,3645
Log likelihood -14,768901

Fuente: célculos propios con base en los datos de la ALADI (2010). Resultados del paquete estadistico
STATA. (*) Significancia al 10%.
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La teoria sostiene que un pais con altos niveles de ingreso -distribuidos sin equidad-
incrementara su Cll para satisfacer las necesidades de la mayor parte de la poblacion,
sin embargo, en las estimaciones realizadas estas variables no resultaron
estadisticamente significativas. Considerando los datos incluidos en el panel existen
diferencias notorias entre de cada pais: Colombia, Ecuador y Perll mantienen niveles
de ingreso y distribucion similares a lo largo de los afios de estudio, Bolivia demuestra
niveles de ingreso inferiores y niveles de distribucibn mas concentrados que el
promedio de la region, mientras que Venezuela mantiene una estructura que difiere de
los demas con un PIBpc mas elevado y una distribucion de ingresos mas equitativa.
Investigaciones como las de Moscoso y Vasquez (2004) atribuyen a esta diferencia en

las estructuras econémicas la insignificancia estadistica de los resultados.

Aunado a lo anterior, la IED arroj6 un estimado no sélo estadisticamente insignificante,
sino que ademas su signo no fue el esperado. En el estudio desarrollado por Moscoso
y Vasquez (2004) surge como planteamiento que si la inversion extranjera es
direccionada al aumento de las importaciones de bienes intermedios podria esperarse
una disminucion en el Cll, mientras que si se enfoca a las importaciones de bienes de
capital entonces incrementaria el Cll. En este sentido, el signo arrojado por la variable
conlleva a suponer que la inversion extranjera en la CAN se dirigié a incrementar las
importaciones en bienes intermedios, sin embargo, su insignificancia estadistica
permite suponer que su nivel no fue suficiente como para influir en el Comercio
Intraindustrial de la CAN durante el periodo 1996-2009.

Por otro lado, la Teoria de la Union Aduanera y su relaciéon con el CIl sefiala que
pertenecer a un proceso de integracion aduanero favorece la creaciéon de este tipo de
comercio y el signo obtenido por la variable UA asi lo ratifica. Empero, la
insignificancia estadistica de esta variable dicotomica puede atribuirse a la naturaleza
propia de su construccion: toma el valor 1 durante el periodo en que Venezuela
formaba parte de la CAN y toma el valor O luego de su retiro, por lo tanto, su
insignificancia podria ser causada por las caracteristicas del comercio venezolano que
se diferencia del comercio de los paises CAN y no por pertenecer al bloque de
integracion como tal. En los apartados anteriores se evidencio la diferencia en la
estructura de exportaciones del pais petrolero con respecto al resto de los paises
CAN, e incluso se calculd el cambio ocasionado por el retiro de este socio comercial.

Por ello, vale la pena considerar que la falta de significancia de esta variable puede
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atribuirse no a una situacioén pura de pertenecer o no a una union aduanera, sino a la
circunstancia de que un pais con diferente estructura de comercio pertenezca a una

unién aduanera.

Considerando los resultados previos, al estimar nuevos modelos con las variables
significativas se puede concluir que sélo los costos en el transporte y el tipo de cambio
influyeron sobre el comportamiento el comercio intraindustrial en la CAN durante el

periodo 1996-2009, tal como resume el Cuadro N° 6.

CUADRO 6. MODELO FINAL ESTIMADO

Xi ESTIM2
LCT (D1) -1,769092 *
LTC 0,6318361 *
Cons -5,357881  **
Wald chi2 4,71
Prob. Wald chi2 0,0947
Log likelihood -16,109348

Fuente: calculos propios con base en los datos de la ALADI (2010). Resultados del paquete estadistico
STATA. (**) Significancia al 5%. (*) Significancia al 10%.

CAPACIDAD PREDICTIVA

Comparando los valores predichos con los valores observados se puede concluir que
el modelo final (ESTIMZ2) predijo correctamente 84% de las observaciones. La diagonal
del Cuadro 7 muestra los valores predichos correctamente: el modelo predijo 54 de las
61 observaciones que mostraban un ICII inferior al 30% y 3 de las 9 observaciones
gue mostraban un ICIlI superior al 30%, para un total de 57 predicciones correctas

sobre los 70 valores observados.

CUADRO 7. CAPACIDAD PREDICTIVA DEL MODELO

ICIIl binari
inario Total
0 1
()]
T o 0 54 6 60
*
ol 1 7 3 10
o
Total 61 9 70

Fuente: elaboracion propia con base en los resultados del modelo y los datos de la ALADI (2010).
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Considerando que el modelo representé de manera eficiente el comportamiento del
comercio intraindustrial en la CAN durante el periodo 1996-2009, puede concluirse de
las variaciones marginales que: si el costo de transporte aumenta 1% la probabilidad
de que el comercio intraindustrial en la CAN sea significativo de dos vias se reduce
alrededor del 176% y, por otro lado, si la moneda se aprecia 1% la probabilidad de que

el Cll en la CAN sea significativo de dos vias incrementa 63%.

CONTRASTE DE ESCENARIOS

Los modelos previos incluian un panel de datos compuesto por los paises miembros
de la CAN durante el periodo 1996-2009, lo que implica un cambio a partir del afio
2006 cuando Venezuela perdié su condicion de miembro. Dado que la presencia de
Venezuela fue determinante dentro del andlisis, y considerando que las diferencias en
las estructuras comerciales generaron distorsiones dentro del valor estimado del indice
de comercio intraindustrial en la CAN, se consider6 el planteamiento de dos
escenarios adicionales para el contraste de las hipétesis teéricas: en primer lugar, se
estimé un modelo con la presencia continua de Venezuela dentro de todo el periodo
tomando en cuenta el proceso de liberacién de la CAN y, en segundo lugar, se estim6
un modelo sin considerar la participacion del pais petrolero en todo el periodo. Los

resultados obtenidos se resumen en el Cuadro 8.
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CUADRO 8. MODEL OS SECUNDARIOS ESTIMADOS
Xi CAN CAN y Venezuela CAN sin Venezuela
ESTIM1 ESTIM2 ESTIM3 ESTIM4 ESTIM5 ESTIM6
LPIBpc (D1) 5,314412 -4,086247 6,706232 *  7,999898 **
LDI -0,582568 0,7257859 -2,922996 **  -2,973056 **
LCT (D1) -3,529693 * -1,769092 * -0,1502868 -6,914573 ***  .7,023082 ***
LTC 0,5903039 * 0,6318361 * 0,6682133 * 0,4995897 * 0,3533676 0,3499337 *
LIED (D1) -0,438382 0,2105462 0,4234705
UA 1,361872
Cons -4,348979 -5,357881 **  -8,017156 -4,609114 **  4,830681 5,003238
Wald chi2 6,55 4,71 2,91 1,9 8,72 8,7
Progr'"vz"a'd 0,3645 0,0947 0,7146 0,0887 0,1208 0,0691
lik e%i?]% od -14,768901 -16,109348 -14,416892  -16,357972 -9,9875147 -10,230993

Fuente: Elaboracion propia con base en los datos de la ALADI (2010). (***) Significancia al 1%. (**)
Significancia al 5%. (*) Significancia al 10%.

Los resultados obtenidos por el modelo original se han explicado bajo la hipétesis de
gue la estructura econoémica, social y de comercio de Venezuela pudo jugar un rol
especial dentro del panel pues diferia del comportamiento promedio observado por
Bolivia, Colombia, Ecuador y Peru. Las estimaciones realizadas bajo el supuesto de
presencia (ESTIM3) o ausencia total (ESTIM5) de Venezuela en la CAN reflejan la
vialidad del andlisis anterior, confirmando la concusion planteada por Furh (2008)

quien afirmé que el Cll seria mayor entre economias de tamafio parecido.

En el modelo final (ESTIM2) sélo las variables LCT y LTC resultaron significativas,
pero si se elabora una regresion considerando la presencia de Venezuela en todo el
periodo entonces variable LCT pierde significancia (ESTIM3). En otras palabras, si el
panel de datos toma en cuenta los datos venezolanos durante todo el periodo 1996-
2009, solo el tipo de cambio explicaria significativamente el comportamiento del Cll en
la CAN (ESTIM4).

Por otro lado, si se estima el comportamiento del comercio intraindustrial en la CAN
durante el periodo 1996-2009 sin considerar la participacion de Venezuela, la hipétesis
de relevancia de las relaciones tedéricas es aceptada pues casi todas las variables del

modelo resultan significativas con la excepcién, nuevamente, de la inversion
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extranjera. La ultima estimacion (ESTIM6) muestra parametros significativos para
todas las variables, permitiendo concluir que si Venezuela no hubiese estado presente:
el nivel de ingresos, la distribucion de los mismos, los costos del transporte y el tipo de
cambio hubiesen explicado satisfactoriamente el comportamiento del Cll en la CAN
durante el periodo 1996-2009.

5.  CONCLUSIONES

La CAN se ha caracterizado por ser una integracién econémica que promueve un
mercado comun coordinando politicas macroecondémicas cuya historia ha manifestado
crecimiento para la region envuelto en diferencias politicas que han marcado su
proceso de desarrollo. Tal crecimiento comercial estuvo entrelazado con un flujo de
comercio intraindustrial que, durante el periodo 1996-2009, alcanz6é un promedio de
24%, promovido por el intercambio entre la industria de maquinarias y equipos de
transporte (46,61%), donde ha de resaltarse que la denuncia de Venezuela ocasioné

un escenario en el que incremento el ICII una vez excluido el pais petrolero.

De manera mas detallada, al considerar el intercambio bilateral se hace evidente que
la diferencia en la estructura de exportaciones de Bolivia con sus paises socios
disminuye las posibilidades de generar comercio de tipo intraindustrial en la CAN,
mientras que Colombia demostré los mayores niveles de ICIl respaldados por una
estructura de comercio similar entre este pais y sus socios comerciales en la CAN. Por
otro lado, en lo que a Venezuela se refiere, como era de esperarse la relacion bilateral
con Colombia -al ser la mas dinamica dentro del bloque andino en términos generales-
obtiene uno de los indicadores mas altos promediando un intercambio de 32,56% para

el comercio de naturaleza intraindustrial en los 14 afos de estudio.

Finalmente, un modelo de regresion probabilistica ha permitido concluir con
significancia estadistica y econdmica que disminuciones en el costo de transporte y
apreciaciones en el tipo de cambio aumentaran la probabilidad de generar comercio
intraindustrial significativo en la CAN. Sin embargo, cabe destacar que la presencia de
Venezuela dentro del panel jugaria un rol muy importante: bajo el supuesto de
presencia continua de Venezuela en el modelo solo el tipo de cambio hubiese
contribuido a incrementar la probabilidad de existencia de un ICII significativo de dos
vias en la region, mientras que bajo el supuesto de ausencia total de Venezuela en el

modelo el nivel de ingresos y su distribucidn, los costos de transporte y el tipo de
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cambio hubiesen contribuido en conjunto a incrementar la probabilidad de éxito en el

intercambio intraindustrial de la regién.

En sintesis, si bien el comercio de tipo intraindustrial ha demostrado tener una
participacion cada vez mas alta en el intercambio comercial entre paises desarrollados
y miembros de una unién aduanera, el intercambio comercial de los paises
latinoamericanos aldn no se asemeja a esos hiveles. Tomando como muestra el
comercio generado en la CAN durante el periodo 1996-2009, se evidencia que el
intercambio intraindustrial ha incrementado su participacién dentro del comercio
regional en los ultimos afios. Sin embargo, los planteamientos tedricos tendrian mayor
aplicacién en el intercambio intraindustrial de la regién andina si las estructuras de
comercio y las caracteristicas econémicas y sociales de los paises fuesen semejantes,

mas alla de la importancia que implica pertenecer o no a una unién aduanera.
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